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RENDIMIENTO DE LA REMOLACHA HIBRIDA 125 


Por el Sr. Canciller de PrimeraLic. Hector Tamez, dgl Consulado de Méxiéo en Chicago, Illinois, E. U. A. 


Hasta hace poco tiempo fue dificil ysar el 
vigor hibrido para incrementar los rendimien 
tos de la remolacha de azficar, debido a la 
gran cantidad de autopolinizacién y de poli- 
nizacién cruzada que generalmente acaecen. 

La morfologia de la flor es tal, que resulta 
impracticable quitar los caracteres masculinos 
a una gran cantidad de flores. Recientemente 
se ha visto que la esterilidad masculina here- 
ditaria, descubierta en este vegetal, se presta 
facilmente a la hibridacién en gran escala. 

La Estaci6n Experimental Agricola del Es- 
tado de Michigan recibi6, en 1945, del Dr. F. 
V. Owen, miembro de la Divisién de Investi- 
gaciones de Plantas de Azficar, del Departa- 
mento de Agricultura de los Estados Unidos, 
algunas plantas carentes de los caracteres 
masculinos. Estas fueron divididas en cinco 
grupos, y cada grupo fue polinizado de dife- 
rente manera’ La progenie de cada grupo fue 
observada durante la floracién; y de cada dos 
hibridos uno result6 casi estéril masculina- 
mente y el otro completamente estéril. Estos 
dos hibridos fueron de nuevo cruzados con sus 
respectivos ancestros; nuevamente se seleccio- 
né la semilla de los masculino-estériles, ha- 
biéndose hecho la plantacién en el campo, pa- 
ra producir una gran cantidad de tubéreulos, 
con ei propésito de cruzarlos el siguiente aiio. 
Dichas dos lineas femeninas son conocidas co- 
mo Ac.32-57301E, y Ac.35-410608E2. En 1947, 
resultaron 17 hibridos de la polinizacién de 
estos dos lineas femeninas con otras mascu- 
linas. 

Anteriormente, el investigador intenté6 crn- 
zar la Ac.32-35701 con la U.8.216, pero fallé 
debido al bajo porcentaje de cruza que resul- 
t6; sin embargo, se observé que algunas plan- 
tas crecieron altas y vigorosas y parecian ser 
muy buenos hibriffos. Ya en 1945, cuando las 
plantas masculino-estériles” pudieron ser ad- 
quiridas, se comenz6 a desarrollar una linea 
femenina equivalente a la Ac. 32-57301, para 
ser cruzada con la U.8.216; este experimento 
fue concluido en 1946, y, en este mismo afio, 
se hicieron arreglos con la Farmers and Wanu- 
facturers Beet Stigar Aseociation, para poli- 
nizar dicha variedad con la U.S.216, a fin de 


producir un hibrido en gran eseala. Esta cru 
za es conocida ahora como Hibrido 125. 

El Hibrido 125, asi como los otros 17 men 
cionados previamente, fueron experimentados 
en cuadros latinos de 6 a 6 pies, en Blissfield, 
Michigan, en 1948. Los hibridos 125 y 148 re- 
sultaron mejores que la variedad comercial co 
mtinmente cultivada en dicho Estado. La tabla 
nimero 1 muestra el vigor de los hibridos de 
que se trata, a juzgar por su alto rendimiento 
relativo por acre. 

El hibrido 125 fue experimentado en 9 lu 
gares de la zona oriental betabelera del Esta 
do, y fue comparado con la variedad U. 8S. 215 
X 216/38, o sea la comercial comin y corrien 
te. Fueron utilizados cuadros de 8 por 8, ex 
cepto en Blissfield, donde'se usé uno de 6 por 
6 pies, 

En vista de que las demds variedades no 
arrojan datos dignos de mencionarse, sélo se 
incluyen en el presente informe el hibrido 125, 
el U.S. 215 X 216/3 y el Muck Variety en una 
sola prueba. 

La tabla nimero 2 proporciona los datos 
comparativos referentes al hibrido 125, sujeto 
a 9 pruebas, en la misma zona, En suelo abo- 
nado, en East Lansing, Michigan, el hibrido 
125. dié mayor rendimiento que el comercial 
y que el Muck Variety; pero este filtimo resul- 
t6 con porcentaje mas alto de azficar. No hubo 
diferencia apreciable entre las tres variedades, 
en cuanto a aziear recobrable por acre. En 
Reese, Michigan, no hubo diferencia entre el 
hibrido y el comercial. Pero-en las otras 7 


* pruebas el hibrido 125 sobrepasé en rendimien- 


to al comercial, tanto en el tonelaje como en la 
cantidad de libras de azfear recobrable por 
acre. En todas las pruebas, el hibrido 125 dié 
en promedie un 12.5% mas en tonelaje y arriba 
de 11% mas en azicar recobrable por acre. En 
cambio, no result6 ser tan resistente a la man- 
cha de la hoja como el comercial. 

Los datos aqui contenidos indican que el 
uso de la esterilidad masculina hereditaria es 
un método practico de hibridacién en gran es- 
cala de las remolachas azucareras, Esto abre 
un ancho campo al desarrollo del betabel azu- 
carero, particularmente en cuanto a rendimien- 
tos incrementados por el vigor hibrido, Ahora 
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ya se pueden cruzar completamente las varie- 
dades y usar integramente el vigor hibrido, co- 
sa que no era posible conforme a métodos an- 
tiguos. 

En el futuro, cuando se disponga de mayor 


nfimero de variedades masculino-estériles, de 
donde se pueda escoger, se podran hacer nuevas 
combinaciones, y los investigadores encontra- 
ran nuevos hibridos m4s productivos que los 
actuales. 





TABLA N° 1, Comparacién de los hibridos 1 
Michigan, en 1948 (los datos estan en términ 


25 y 148 y sus ancestros, verificada en Blissfield, 
os de que la variedad U.S. 215  216/3 es igual 


a 1.00) 





Variedad 


Toneladas Porcentaje Poreentaje AztGcar reco- Tersura 
por de de 


brable por 


de la 
acre azdcar pureza acre rafz 





Ac.32-57301E2 . 95 -99 574 1.01 


(hembra) 


i Sere : 97 -99 1.112 1.00 
Rebs be bine ct ereqesess ‘ 1.005 1.005 -90 5 1.005 


(macho) 





Ac.35-410603E9. .......... : -96 1.00 514 955 


(hembra) 


ere ‘ 944 99 1.00 -98 
Ac.32-57305. . 0... wee eee ‘ -944 1.01 .53¢ 1.02 


(macho) 





Estadisticamente significativo sobre 
Estadisticamente significativo sobre 
Estadisticamente significativo bajo 
Estadisticamente significativo bajo 


1 
2 
8 
4 
6 


TABLA N® 2. Comparacién del hibrido 125 
partes del Estado 


lo normal al nivel 5%. 
lo normal al nivel 1%. 
lo normal al nivel 5%. 
lo normal al nivel 1%. 


No hay datos disponibles, los cAleulos se sacaron de previas observaciones. 


con el US 215 X 216/3, cultivados en distintas 
de Michigan, en 1948 





Toneladas 
Lugar y variedad por 


eer ond er pa Aztear recobra- Tersura Resistencia a 
je 


a acre de la mancha 
azdcar pureza bras la rafz la hoja 





Old Fort, Ohio, H125 
Latty, Ohio, H12: 


East Lansing, Mich., H125 
215 x 216... 
Mérrill, Mich., H125 


Saginaw, Mich., H125 


Reese, Mich., H125 


East Lansing, Mich. (en suelo 
abonado) H125 
Variedad Muck 

Blissfield, Mich., H125 


Promedio para todos los lugares 
BEANO oS sade bce tne ee eee 
| ee Mere Less 


17.10 ; 7053 * 
17.04 ‘ 6441 
18.19 : 6551 2 
18.19 . 5716 
16.46 ‘ 2385 
15.94 ; 1895 
18.22 ‘ 5584 2 
18. ‘ 4775 
19. . 5909 
19. . 4915 
19.38 ‘ 

19. 

17. 

17. 


14. 
17. 

15.97 

16. 


17.36 84. 
17.29 





1 Estadisticamente significativo sobre 
2 Estadisticamente significativo sobre 
* Estadisticamente significativo bajo 


lo normal al nivel 5%. 
lo normal al nivel 1%. 
lo normal al nivel 1%. 
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NUEVO SISTEMA 'PARA ENVENENAR HIERBAS 
DANINAS A PLANTIOS DE ARROZ 


Por el Sr. Rusen M. Gaxiora, Cénsul de México en Menfis, Tennesi, E. U. A. 


En recientes afios, agricultores de los Es- 
tados de Arkansas y Misisipi, que se han ve- 
nido dedicando a la siembra de arroz en lugar 
de algodén, que es el producto que en mayor 
escala se cultiva en dichos Estados, y cuyos 
terrenos se encuentran cercanos al rio Misi- 
sipi, han tenido que luchar constantemente 
contrd la mala hierba conocida con el nombre 
de “hierba de café” (coffeebean), que crece en 
abundancia en terrenos htimedo-barrosos. 

Hasta ahora el procedimiento empleado pa- 
ra combatir la hierba mencionada, que crece 
para cuando el arroz esta por cosecharse, ha 
sido utilizando la solucién 2.4-D (nombrada 
popularmente por ios agricultores como la 
“hormona milagrosa’”’), que es de fatales con- 
secuencias para las plantas de hojas anchas, 
entre las que se encuentra la del algodén; 
pero que escasamente afecta a los pastos o 
granos. 

Esta solucién, vaporizada, generalmente es 
rociada sobre las siembras por medio de avio- 
nes 0 por pulverizadoras remolcadas por trac- 
tores; sin embargo, siempre existe el peligro 
de que la solucién se desvie cayendo sobre 
campos algodoneros adyacentes, perjudicando 
enormemente las siembras de algodén, resul- 
tando, por consiguiente, que los agricultores 
afectados entablen demandas por dafios y per- 
juicios que ascienden a millones de délares en 
contra de los productores de arroz. 

Recientemente el sefior John Boyd, admi- 
nistrador de la negociacién arrocera Mississip- 
pt Rice Farms, de Greenville, Misisipi, encon- 
t6 la forma de evitar el problema anterior: 
comprendiendo ‘que el problema principal que 


han tenido estriba en el procedimiento emplea- 
do para contrarrestar la “hierba de café”, de- 
cidié que la solucién para ello era aplicarle di 
rectamente la solucién 2.4-D. 

El sistema ideado, que ha tenido magnifi- 
cos resultados, es sumamente sencillo: entre 
laza a lo largo seis cobijas de algodén, tamaifiv 
grande; cose uno de los lados de éstas a un 
cord6n fuerte; remoja las cobijas en la solu 
cién 2.4-D y, en seguida, empleando dos mulas 
a las que amarra los extremos del cordén, 
arrastra las cobijas sobre las siembras de 
arroz. 


Se ha convenido que es preferible usar mu- 
las para aplicar la solucién 2.4-D, en la forma 
expuesta en el pérrafo anterior, porque asi no 
solamente no se destruyen los pequefios diques 
que conservan el agua en los campos arroce- 
ros, como ocurre al emplear tractores, sino 
que adem4s no se maltrata tanto las plantas. 


Aparte de los resultados satisfactorios que 
ha tenido este nuevo sistema de envenenamien- 
to de la “hierba de café”, los gastos en que se 
incurre, incluyendo trabajadores, son substan- 
cialmente menores, pues solamente ascienden 
a una quinta parte de lo que se acostumbra 
erogar utilizando aviones o tractores, aunque 
bien es cierto que la hierba de que se trata 
tarda en morir de uno a dos dias més. 

Finalmente, se ha encontrado que, con el 
nuevo sistema, no se necesita usar tanta solu- 
cién, pues, para diez acres de arroz sembrado, 
tinicamente se requiere un cuarto de galén de 
solucién concentrada 2.4-D, mezclada con cin- 
co galones de agua. 


EL RIEGO COMO FACTOR 
‘EN EL CRECIMIENTO DE LOS FRUTOS 


Por el Sr. Lauro Izacutrre, Cénsul de México en McAllen, Texas, E. U. A. 


Se ha presentado en los Gltimos afios un 
problema en extremo serio a los agricultores de 
California que se dedican a la produccién de 
citricos, especialmente naranja, debido a que 
los 4rboles productores de naranja han venido 
dando frutos que los mi8mos cosecheros consi- 
deran pequeiios y, por ende, con poca acepta- 
cién y demanda en los mercados, lo que, como 
es natural, significa pérdida. 

Lo anterior ha llegado al conocimiento de 
los agricultores del Valle Bajo del Rio Grande 


a través de los:Agentes de Agricultura del Es- 
tado a cargo de la Estacién Experimental en 
Weslaco, Texas, quienes han estado ocup4ndo- 
se en estudiar este serio problema y ver la for 
ma de evitarlo en esta regién, atacAndolo an 
ticipadamente antes de que llegue a presentdr 
seles; pues, segin informes de los encargados 
de vigilar la produccién en el Estado de Cali- 
fornia, en el Condado de Orange, se debe a lo 
irregular de los riegos y poca profundidad de 
éstos, es decir, la profundidad a que debe lle 
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gar la humedad en la tierra donde est4 plan- 
tado el Arbol. 

Muchos factores intervienen en el hecho de 
que los frutos no Heguen al tiempo de su ma- 
durez a su mA4ximo desarrollo, siendo el prime- 
ro el del riego: los Arboles citricos comienzan 
a dejar ver la falta de humedad en su follaje, 
y es cuando el agricultor debe aplicar no sola- 
mente el riego, sino un riego que pudiéramos 
llamar cientifico, pues regar no se concreta a 
poner el agua donde se encuentran plantados 
los Arboles, sino que debe hacerse de acuerdo 
con las necesidades de la tierra, en cuanto 
ésta pueda estar falta en parte o en total de 
las materias orgénicas que afectan al Arbol y 
a sus frutos, y deben suministrarse éstas en 
forma de abono, después de estudiar cada caso, 

La Estaci6n Experimental de Weslaco, Te- 
xas, ha venido recomendando a los productores 


de citricos que, cuando noten algo anormal en 
sus Arboles, después de haber aplicado un rie 
go total y lo m4s uniforme posible, deben ha- 
cerlo inmediatamente del conocimiento de ellos. 
Pues, como se dice antes, no solamente puede 
venir esto por la falta de agua, sino por la po- 
breza de la tierra, en cuyo caso un Agente 
inspeccionara el plantio y recomendara las me- 
didas que deban tomarse, basAndose siempre en 
andlisis de tierra, de donde resulta la cantidad 
y clase de abono que ésta necesita para que los 
Arboles den los frutos del tamafio que los ha- 
bian venido dando antes de su decaimiento. 
Este decaimiento no solamente se dejara ver en 
los frutos, sino que acabaré por terminar con 
la vida del Arbol, si no se toman las medidas 
del caso y se aplica oportunamente el reme 
dio correspondiente. 


LAS GRANJAS AVICOLAS DE CALIFORNIA 


Por el Sr. Srio. Raut Baca, del Consulado de México en Los Angeles, California, E. U. A. 


Por mucho tiempo California ha traido de 
otras partes del pais el huevo y las aves de co- 
rral que se consumen localmente, Sin embargo, 
durante los tiltimos dos afios, la cria de aves 
de corral se ha convertido en una actividad 
muy importante en el Sur de California. 

El pequefio corral de gallinas, que antes 
se veia en la parte trasera de algunas casas, 
est4 siendo desplazado por la cria cientifica 
de estos animales; igual cosa est4 sucediendo 
con la ceria de pavos o guajolotes: antes eran 
criados accidentalmente en pequefias parvadas, 
y ahora hay criadores que cuentan con milla- 
res de estas aves. Consiguientemente, ha au- 
mentado mucho la superficie de terreno dedi- 
eado a la cria de aves de corral: muchas tie- 
rras, que se consideran como demasiado pobres 
para el cultivo de las frutas citricas y para 
el cultivo de otros productos agricolas, se han 
destinado a la cria de gallinas, resultando idea- 
les para este propésito, 

Aun cuando hay diversas téenicas para la 
eria de gallinas, una de las mds populares, en- 
tre los criadores en gran eseala, es la de con- 
finamiento. De acuerdo con esta técnica, cada 
gallina tiene su propia jaula de alambre. En- 
tre las ventajas de la jaula de alambre indivi- 
dual se enumeran las siguientes: cada gallina 
queda separada de las demas, los animales no 
tocan el suelo, desaparecen los olores desagra- 
dables caracteristicos de los gallineros, aumen- 
ta la limpieza, y es posible llevar un registro 


completo de la produccién y salud de cada .- 


ave. 


Las jaulas a que nos referimos miden 12 por 
18 pulgadas, y estan acondicionadas de modo 
que haya perfecta uniformidad (con el minimo 
de trabajo) en la alimentacién y ministracién 
de agua. 

@uando los dias se acortan, el alumbrado 
artificial mantiene la produccién a un nivel 
elevado: el promedio de produccién de las ga- 
llinas es de 70% al afio, y, cuando alguna de 
ellas baja al 35%, se la vende como carne. La 
ceria de pollitos, también bajo condiciones de 
estricta regulacién, permite que los criadores 
tengan aves de repuesto a razon de 10% por 
mes. El promedio de vida de una gallina pro- 
ductora es de 10 meses. 

Algunos criadores de gallinas combinan es- 
ta actividad con la cria de conejos y otras la- 
bores agricolas, como, por ejemplo, el cultivo 
de frutas citricas. Sin embargo, los que las 
combinan son, generalmente, productores en 
pequefia escala, pues los productores en gran 
escala se especializan en una sola actividad. 

El Condado de Orange, California, es un 
ejemplo tipico del desarrollo de la avicultura 
en esta regién: los criadores de ese Condado 
calculan que en él existen mas de 1.500,000 ga- 
llinas productoras, 


De los principales criadores de esa locali- 
dad es el sefior Ernest ¥. Zimmer, quien traba- 
jaba en la industria del petréleo en 1922 y 
criaba algunas gallinas como aficionado: gra- 
dualmente su bandada de aves llegé a sumar 
300 animales, con lo cual se vié precisado a 
dedicarles un poco mfs de tiempo, restAndolo 
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a su empleo en el petréleo; para 1932 ya se 
encontraba dedicado exclusivamente a sus ga- 
llinas. Abandoné totalmente los anticuados ga- 
llineros de madera y de adobe, hace unos ocho 
afios, convirtiéndose en uno de los primeros 
criadores comerciales que contaban con jaulas 
de alambre. En la actualidad tiene 9,000 ga- 
llinas y cada una cuenta con su jaula privada, 
bajo techo; tanto para la alimentacién de los 
animales, como para la incubacién de pollos, 
usa del alumbrado artificial, y para recoger los 
huevos se sigue un programa perfectamente de- 
terminado. El sefior Zimmer y sus colabora- 
dores adaptaron y pusieron a trabajar algunos 
aparatos que economizan tiempo en el lavado, 
separacién y clasificacién del huevo. 

Como uno de los principales problemas de 
la avicultura en gran escala es el de la ali- 
mentaci6n, construyé una tolva de 15 pies de 
altura y 7 toneladas de capacidad, la cual sir- 
ve de centro de distribucién del alimento, el 
cual se lleva en un pequefio carro, para echarlo 
en las bateas que se encuentran colocadas a 
un lado de las jaulas. El sefior Zimmer, ade- 
mas, principié a experimentar con granos pa- 
ra lograr la mejor nutricién posible de sus ga- 
llinas, Algunos de sus vecinos solicitaron que 


les vendiera alimento para las aves y, con el 
tiempo, esta rama de su negocio se desarrollé 
al extremo de que tuvo necésidad de construir 
un molino especia) para producir alimento en 
gran escala, 

En la ceria del pavo existe ms riesgo que 
en la de la gallina; pero, mediante la aplica- 
cién de métodos cientificos y gracias a la bon- 
dad del clima californiano, ha sido posible for- 
mar una préspera industria que responde a las 
necesidades de California y a la pronunciada 
demanda que existe en dos épocas del afio en 
particular (el dia de Accién de Gracias, y las 

’ascuas de Navidad), durante las cuales cas! 
todo el mundo come pavo, de acuerdo con la 
tradicién estadounidense. 

Las utilidades que deja la avicultura son 
amplias, siempre y cuando las condiciones ge- 
nerales de trabajo sean buenas y haya buena 
administracion. En la actualidad, el precio del 
huevo ha bajado en los Estados Unidos; pero, 
no obstante esto, la industria de la cria de 
gallinas esté aleanzando en California un gra 
do de desarrollo que le da solidez y est ele- 
vando la produecién, hasta casi nivelarla con 
Ja demanda de estos productos, 


NUEVO PAPEL DE LA AUREOMICINA EN 
EL CRECIMIENTO DE LOS ANIMALES 


Por el Sr. Canciller Raraew Livares Navarro, del Consulado de México en Dallas, Texas, E. U. A. 


La Sociedad Americana de Quimica dié a 
conocer recientemente la propiedad de la 
aureomicina como un potente acelerador en el 
crecimiento de los animales, habiéndose obte- 
nido unos resultados mejores que aquellos ob- 
tenidos con cualquier otra clase de vitamina 
conocida actualmente. 

Los experimentos Hevados a cabo, que vi- 
nieron a demostrar este nuevo papel del anti- 
biético, revisten un significado especial en la 
alimentacién del género humano en este mun- 
do de escasos recursos y poblacién cada vez 
m&s numerosa; pues quedé comprobado que 
la aureomicina aceleré en un 50% el creci- 
miento de porcinos, de acuerdo con los infor- 
mes de los doctores E. L. R, Stékstad y H. T. 
Jukes, de la Divisién de Laboratorios Lederle 
de la Américan Cyanamid Company, de Pear] 
River, N. Y. 

Los poderes nuiritivos de la aureomicina 
ya han demostrado su importancia en el au- 
mento del abastecimiento mundial de carne a 
un costo reducido, y se espera que pueda ser 
benéfica a la salud humana, aumentando el 
erecimiento de nifios raquiticos o mal alimen- 


tados. En este sentido se est4n levando a ca 
bo experimentos en varias clinicas. 

Hasta la fecha, la aureomicina, a la par 
que la penicilina, estreptomicina y otros anti 
bidticos, habia sido empleada s6lo para com 
batir enfermedades, siendo la aureomicina es 
pecifica para la pulmonia microbiana, tos 
ferina, fiebre ondulante, tifo, infecciones de 
los ojos, disenteria amibiana e infecciones es 
trepto y estafilocéccica. 

FE] poder de crecimiento de la aureomicina 
fue descubierto durante la investigacién de la 
vitamina B-12, otro poderoso estimulante del 
crecimiento: pollos, pavos y porcinos aumen- 
taron de peso en una forma sin precedente, al 
recibir cantidades diminutas de esta droga, 
administradas en polvo fino mezclado en la 
alimentaci6n, ‘ 

En los experimentos efectuados hasta la 
fecha, la aureomicina ha producido un resul- 
tado que no ha sido duplicado por ninguna 
otra vitamina conocida, aun cuando ésta se 
dé en proporciones mayores que los requisitos 
diarios. No se han observado efectos indesea- 
bles en el uso de la aureomicina. 
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Esta droga fue aislada por primera vez ha- 
ce como unos cuatro afios, por el Dr. B. M. 
Duggar, de los Laboratorios Lederle, y toma 
su nombre del color peculiar de oro que tiene. 
Es el primer antibiético que se emplea para 
acelerar el crecimiento de animales, aunque se 
estan llevando a cabo numerosos experimen- 
tos de laboratorio con otros antibiéticos. 

Todavia estA por determinarse cémo la 
aureomicina acelera el crecimiento: en vista 
de que otros agentes bactericidas, con estruc- 
turas quimicas diferentes, pueden producir 
efectos similares, aunque no tan acentuados, 
no es légico pensar que actfe como una vita- 
mina. Es mas probable que impida el creci- 
miento de algunos microrganismos nocivos en 


el intestino; estas bacterias pueden destruir 


alguna vitamina desconocida del intestino, o 
producir alguna substancia t6xica. 

El valor de los productos de proteinas ani- 
males, como suplementarios de las raciones 
de proteinas vegetales, ha sido conocido por 
algan tiempo. Recientemente se ha encontrado 
que la actividad de estos suplementos de pro- 
teinas animales se debe a una vitamina que 
ha sido designada como. el factor animal, mis- 
mo que ineluye la vitamina B-12. 

La aureomicina, a la par que la penicilina 
y la estreptomicina, se obtiene de un moho 
vegetal por medio de la fermentacién. Los 
productos que se usan en la preparacién de 
estos antibiéticos contienen la vitamina B-12, 
y estos productos se venden como fuentes co- 


merciales del factor de proteina animal para 
alimentacién de animales. Esto precipit6é una 
serie de investigaciones de un extremo al otro 
de los Estados Unidos, que dieron los resul- 
tados mencionados. 

Los experimentos demostraron que, si el 
suplemento del factor de proteina animal he- 
cho de la fermentacién de aureomicina produ- 
cia un efecto mareado de crecimiento, los su- 
plementos de vitamina B-12 no tenian efecto 
alguno en los pavos. La Universidad de Flori- 
da obtuvo efectos similares en porcinos. Los 
resultados con pollos, payos y porcinos demos- 
traron que la fermentacién de aureomicina 
contenia otro factor de crecimiento, ademds 
de la vitamina B-12: este segundo factor no se 
encuentra en la alimentacién natural en can- 
tidades suficientes. 

Sélo se requiere una pequefia cantidad de 
aureomicina para producir los efectos mencio- 
nados: 12 miligramos por cada onza de comi- 
da; y, como los productos de fermentacién que 
se emplean no necesitan ser purificados, el cos- 
to de la aureomicina para complementar la 
comida de los animales no es alto, pues este 
producto se vende en los Estados Unidos a 30 
6 40 centavos de délar la onza. La aureomici- 
na pura se empleé en los experimentos para 
determinar el valor alimenticio de esta droga. 

El uso de la aureomicina como suplemento 
en la alimentacién de animales promete aba- 
ratar el costo de la produccién de la carne y 
productos avicolas. 


Comercio y Economia 





NUEVAS POSIBILIDADES HOLANDESAS 
EN EL MERCADO MEXICANO 


Fabricacién de productos holandeses 
con licencia. 


(Traducido de la revista ECONOMISCHE 
VOORLICHTINGSDIENST, La Haya, Ho- 
landa, de fecha 20 de octubre de 1950.) 


En un articulo que se publicé en esta re- 
vista el 18 de agosto préximo pasado, se ana- 
lizaron las posibilidades y las dificultades del 
mercado mexicano para la salida holandesa, 
poniéndose de relieve que la competencia por 
parte de los Estados Unidos de América, situa- 
dos a una distancia tan pequefia de México, 
es muy grande, es decir, que cerca del 85 por 
ciento de las importaciones mexicanas son de 
origen norteamericano. Debido a la situacién 
geografica tan favorable con respecto a Méxi- 


co, las mercancias se hallan r4pidamente en 
los mercados de consumo y suelen ser mas ba- 
ratas que las europeas, en tanto que, por otra 
parte, al comerciante mexicano resulta facil 
hacer un viajecito a los Estados Unidos a fin 
de enterarse personalmente de la calidad y la 
naturaleza y de otros factores por el estilo, 
relacionados con las mercancias que desea 
comprar, y de mantenerse simulténeamente al 
tanto de las invenciones, modelos y ejecuciones 
mas novedosas. 

A ello viene a sumarse otra circunstancia, 
que es que en México mismo viene fabricén- 
dose un nimero cada vez ms grande de pro- 
ductos industriales, los cuales, dadas las ac- 
tuales proporciones en el mercado, constituyen 
un serio factor de competencia para la salida 
holandesa, aunque cabe agregar que, por otra 
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parte, la calidad de este producto interior deja 
a veces que desear, 

En estos Gltimos afios se ha venido formu- 
lando muchas veces, por parte mexicana, un 
inconveniente que descansa en la circunstan- 
cia de que, si, en contra de lo que se espera, 
estallaren nuevamente conflictos europeos, 
quedarian nuevamente interrumpidas, por un 
lapso de tiempo mds o menos largo o corto, las 
entregas por los vendedores europeos, princi- 
palmente de maquinaria, de grandes proyectos 
industriales ete., y que, en tal caso, no seria 
posible adquirir las partes de reserva y acceso- 
rios que se requirieren. A este respecto, el 
mexicano considera la experiencia adquirida 
en la Gltima guerra como muy fructifera. 

Resumiendo las impresiones, puede decirse 
que un aumento eventual de la exportacié6n ho- 
landesa a México no est4 excluido por lo que 
a determinados productos se refiere, en tanto 
que, por otra parte, seguiré habiendo un gru- 
po de productos holandeses que nunca podran 
venderse en el mercado mexicano o, eventual- 
mente, en cantidddes reducidas solamente. 
Asi las cosas, se comprende que para estos ar- 
ticulos el consumidor mexicano no se encarga- 
_ ra facilmente de representaciones de casas 0 
empresas holandesas. 

Por lo tanto, conviene hacer resaltar aqui 
otra posibilidad susceptible de conducir even- 
tualmente a una intensificacién de la exporta- 
cién holandesa a México, y la cual se apoyaria 
en una estrecha cooperacién con la industria 
mexicana para la fabricacién de productos de 
venta relativamente facil en el mercado mexi- 
cano. Por un lado, esto podria realizarse me- 
diante una produccién de articulos holandeses 
con licencia y, por otro, quiz4s, a través del en- 
vio de partes componentes o productos semi- 
elaborados, a base de los cuales podrian fabri- 
carse entonces, en México mismo, los articulos 
aptos para ofrecerse a la venta en el mercado 
mexicano. 

A pesar de su posicién tan favorable por 
lo que se refiere a las posibilidades de impor- 
tacién en México, Norteamérica ha venido per- 


i 
siguiendo seriamente la fabricacién de muchos 
productos en México mismo. En parte, los nor- 
teamericanos se vieron compelidos a tal pro- 
cedimiento por las prohibiciones de importa- 
cién decretadas por las autoridades mexicanas: 
automoviles, refrigeradores y articulos simila- 
res; pero, por otra parte, también en la intima 
conviccién de que los bajos salarios mexicanos 
hacen posible una produccién m4s barata de 
muchos articulos dentro del propio mercado 
de consumo. A tal efecto, las empresas intere- 
sadas establecieron en algunos casos sucursa- 
les eri México y, en otros casos, se est& coope- 
rando con empresas mexicanas ya existentes. 

Varios paises europeos siguieron este ejem- 
plo; y, en relacién con la politica que el Go 
bierno mexicano persigue en lo concerniente a 
la industrializaci6én del pais, observa ese des- 
arrollo con benevolencia y satisfaccién. A ve- 
ces hasta concede facilidades especiales, como, 
por ejemplo, una exencién temporal del pago 
de impuestos, ete. 

Asi las cosas, involuntariamente surge la 
cuestion de si el mercado mexicano no ofrece- 
ria, también para nuestro pais, nuevas posibi- 
lidades en esa direccién. Claro que se deber4 
proceder en Holanda con cierta cautela, prin- 
cipalmente por lo que se refiere a las personas 
con quienes se desee comenzar algo en México. 
Por lo demas, esto no podré formar un incon- 
veniente decisivo, ante la posibilidad que exis- 
te de recoger informes sobre la solvencia moral 
y financiera de la contraparte mexicana, én los 
bancos, las Camaras de Comercio, las repre- 
sentaciones holandesas en el pais y en el 
CIHAN (Instituto Central para el Fomento 
del Comercio Exterior), con sede en Bezuiden- 
houtseweg 64, La Haya. 

Sin duda alguna, entrarin también en jue- 
go otros factores, pero se puede dar como v4- 
lido y seguro el hecho de que una solucién, en 
el sentido a que acaba de hacerse referencia, 
podré conducir, en ciertos ramos y para deter- 
minados productos, a una mejoria de la posi- 
cién holandesa en el mercado mexicano. 


LA ACTIVIDAD ECONOMICA BELGA 


(Octubre de 1950) 
Por el Sr. Canciller Auxiliar Jose Scneers, del Consulado de México en Amberes, Béigica. 


En vista de los acontecimientos internacio- 
nales, y tomando como base las informaciones 
que al respecto proporcionan las Camaras de 
Comercio y la prensa comercial, nos parece in- 
teresante comentar brevemente sobre la evolu- 
cién y la actividad econémica de la Unién 


Belgo-luxemburguesa, al finalizar el mes de oc- 
tubre de 1950. 

Después de una temporada dificil, que 
atraves6é el sector metalirgico antes de los 
acontecimientos que empezaron en Corea, esta 
rama tan importante de la economia volvié a 
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tomar incremento en los iiltimos meses. La 
industria del carbon, que habia pasado por 
fluctuaciones diversas en los Gltimos tiempos, 
siendo tributaria, en gran parte, de la indus- 
tria sidertirgica, ha visto su posicién mejorar 
y, por lo tanto, aumentar su produccién. Por 
otra parte, el sector de la fabricacién meta- 
lica est& mejorando su posicién, pero es bas- 
tante dificil hacer una apreciacién sobre el 
conjunto de esta rama, que comprende activi- 
dades tan diversas; sin embargo, puede decirse 
que las empresas mas importantes conocen una 
actividad satisfactoria, que les permite man- 
tener en el trabajo gran naimero de su perso- 
val, Por otra parte; algunas empresas siguen 
padeciendo a causa de las restricciones apli- 
cadas a la importacién en ciertos paises. 

Por lo que se refiere a la industria textil, 
que también es un factor muy interesante de 
la actividad industrial, puede concluirse que 
su situacién ha mejorado considerablemente, 
tanto por lo que respecta a su produccién como 
a su venta al interior y al exterior, Los pre- 
cios quedan firmes y hasta mas bien se orien- 
tan hacia el alza. Se sefialan algunas difi- 
caltades de abasto de materia prima y en con- 
seguir mano de obra especializada. En el sec- 
tor de la boneteria, se registra yna disminnu- 
cién de la demanda y, consiguientemente, baj6 
un poco la produccidén. 

Mejor6é también la situacién de la indus- 
tria quimica. 


A consecuencia del panico creado en el pt- 
blico al agravarse la situacién en Corea, la 


industria alimenticia sufrié un desnivel de 
produccién, porque la gente, temiendo un ra- 
cionamiento, hizo acaparamiento, agotando las 
existencias del mercado interior. Escasearon, 
por tanto, ciertos productos y naturalmente 
subieron los precios; pero, a medida que se es- 
tabilizé la situacién, progresivamente se en- 
contraron de nuevo todos los articulos sobre 
el mercado, Necesitéronse, no obstante, varias 
semanas para equilibrar la situaci6n. 

La industria del cemento ha mantenido su 
actividad normal y las exportaciones se des 
arrollaron satisfactoriamente. 

La industria de la madera encnentra al- 
gunas dificultades de abasto, que se atribuyen 
generalmente a las huelgas habidas en el puer- 
to de Amberes y las que prevalecen atin en 
Finlandia, 

Por lo que respecta a la industria del cnero, 
también encuentra dificultad para abastecerse 
de materias primas y, consecuentemente, los 
fabricantes se inquietan, Sin embargo, hasta la 
fecha la actividad ha podide mantenerse firme. 

Otra industria importantisima de este pais 
es la del diamante. Este sector registr6é tam- 
bién un mejoramiento de produccién, Empero, 
segin las previsiones dicha produccién no po- 


56 


dra mantener su ritmo actual, porque encuen- 
tra dificultades de aprovisionamiento de dia- 
mante bruto. 

Por lo anterior podemos manifestar que, 
contrariamente a lo que se observaba en la 
época que siguié inmediatamente a la guerra, 
los recientes progresos se extienden a las prin- 
cipales ramas de la industria: actualmente ya 
no se trata solamente de productos sidertrgi- 
cos o de productos textiles, sino que abarcan 
la industria en general. Por lo tanto, encon- 
tramos una situacién de equilibrio en la que 
las industrias de base progresen, mientras que 
las de transformaci6n disminuyan su produc- 
cién, o inversamente. 

No obstante, la industria siderargica es la 
que sigue marcando el progreso mis impresio- 
nante, porque es el sector que deberé, en par- 
ticular, responder a la creciente demanda re- 
sultante del reequipo militar. Aun esta deman- 
da, como hemos dicho antes, no se hace en 
firme; pero s6lo el anuncio de un esfuerzo co- 
mun tiene una influencia previa sobre el mer- 
cado y provoca un acrementamiento de activi- 
dad. Por este hecho, muy bien podria ocurrir 
que dentro de poco tiempo la produccién de la 
industria siderirgica volviese a elevarse y lle- 
gase nuevamente a la cifra que tenia en marzo 
de 1949. Paralelamente, las fabricaciones me- 
tilicas siguen también el movimiento ascen- 
dente de las industrias del pais, aunque a un 
paso mas lento. Basada sobre la evolucién de 
los sectores del acero y de la produccién meta- 
lica, la situacién de la industria del carbén 
ha ido mejorando y es actualmente excelente, 
acercindose ya al nivel de produccién de antes 
de la guerra. 

Como dijimogs anteriormente, la situacién 
de la industria textil también se presenta favo- 
rablemente: la actividad que registra actual- 
mente dicha rama industrial le permite reco- 
brar répidamente el retraso sufrido a conse- 
cuencia de las huelgas de junio. A partir del 
mes de agosto, el nivel de produccién volvié 
a. ser muy satisfactorio, 

Analizando esta marcha ascendente de la 
economia belga, puede atribuirse este resulta- 
‘do a varias causas. : 

Citaremos desde luego la tendencia hacia 
el alza, que se nota a partir, del principio del 
aflo en curso, la cual se produjo después de la 
crisis menor que aparecié después del primer 
semestre de 1949, y que esta orientacién favo- 
rable es independiente de los acontecimientos 
politicos y psicolégicos. A su lado, sin embar- 
go, entran diferentes factores en linea, y prin- 
cipalmente el rearmamento. Este tltimo toda- 
via no se manifiesta para Bélgica en pedidos 
firmes. No obstante, todos los sectores de la 
actividad anticipan ya, y de antemano em- 
pujan hacia el aumento del desarrollo indus- 
trial. El hecho ha repereutido inmediatamente 
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sobre los precios de las materias primas, lo 
que tuvo por efecto especialmente la mejoria 
de la situaci6én de la libra esterlina y el au- 
mento de las reservas britanicas de oro y de 
délares. Teniendo que durar el rearmamento 
de los paises occidentales por algin tiempo, 
no cabe duda que todas las industrias tendran 
que producir siempre mas, y que esta situacién 
se mantendra durante los meses venideros y, 
en todo caso, sobre todo el aiio 1951. 

Finalmente, diremos que los comentaristas 
opinan que las industrias belgas pueden se- 
guir trabajando con optimismo. Sin duda ha- 
bré regresiones parciales de producci6n, pero 
los factores del progreso son tan poderosos, 
que las dificultades que podrian surgir en cier- 
tos sectores seguramente serin compensadas 
por los adelantos de la industria pesada. 


LA SIDERURGIA BELGO-LUXEMBUR- 
GUESA Y EL PLAN SCHUMAN 


Un proyecto discutido y que seguramente 
seguira encontrando ciertas dificultades es el 
Plan Schuman. A este respecto nos parece in- 
teresante dar a conocer algunos comentarios 
que hace a este propdsito el Banco Nacional 
de Bélgica, en su Boletin de Informacién y de 
Doeumentaci6n, sobre la situacién de la indus- 
tria siderérgica belgo-luxemburgnesa, respecto 
a este Plan. Extraemos los siguientes p4- 
rrafos : 

“Desde luego, los siderfirgicos belgas y Iu- 
xemburgueses favorecen la creacién, en Euro- 
pa occidental, de un mercado finico, en el inte- 
rior del cual se ejerza, entre los productores in- 
teresados, una competencia regulada por una 
autoridad central. Pero el establecimiento de 
un mercado finico supone, para evitar graves 
desequilibrios, que las industrias de los paises 
participantes funcionen en condiciones sensi- 
blemente iguales. Por ahora no es el caso. Opi- 
na, por lo tanto, que la homogeneidad s6lo po- 
drA conseguirsé cuando se lleguen a realizar: 


@) las posibilidades iguales de acceso a las 
materias primas; 


b) la normalizacién de las condiciones de 
trabajo de la mano de obra; 


ce) la estabilidad y la libre convertibilidad 
de las divisas de los paises participantes; y 

d) la abrogaciéu todas las medidas que es- 
torban las condiciones normales de competen- 
cia. 

“Un elemento particularmente importante 
para la siderurgia belgo-luxemburguesa sera 
constituido cuando se haya conseguido la igual- 
dad en el progreso de las condiciones de vida 
de la mano de obra. 


“Segan los siderirgicos belgas, la igualdad 
de los salarios directos e indirectos no podri 


llevarse a cabo al nivel més bajo, ni al prome- 
dio, si se desea evitar trastornos en los paises 
donde-el nivel de vida es mas elevado. Para al- 
canzar esta igualdad de manera efectiva, ha- 
bria que poner un término a todas las medidas 
que se refieren, por ejemplo, al bloqueo de los 
salarios y las subvenciones al costo de la vida. 

“Sobre un mercado tnico de paises adheri- 
dos, los factores de localizacién geografica 
obrarian probablemente en contra de la side- 
rurgia belgo-luxemburguesa. Se manifestaria 
esta desventaja sobre todo si, en el transcurso 
del periodo transitorio, se adoptara un régimen 
de precio Gnico a la salida de la fabrica. En 
tales circunstancias, seria tal vez dificil para 
los siderfiirgicos belgas colocar tonelajes impor- 
tantes. 

“No hay que exagerar de todos modos las 
ventajas que la industria siderfrgica podria 
sacar de la libre circulacién de los aceros en 
el cuadro de un mercado tmico, Hay que mirar 
sobre todo hacia los mereados de exportacidén. 
A este respecto, es de preguntarse cul sera la 
forma que se daré a la organizacién que debe- 
ré instituirse para promover el desarrollo de 
las exportaciones, y si se piensa crear un pool 
contin a favor de los paises que se adhieren. En 
este caso los siderirgicos belgas se opondrian 
a admitir una reparticién basada sobre la ca- 
pacidad de produccién de los paises adheridos. 
Este procedimiento seria desventajoso para Bél- 
gica, que desde 1945 ha desarrollado menos su 
capacidad de produccién de acero que la mayor 
parte de los otros paises. 

“Ademas, y parece que esta cuestién aun no 
se ha tratado, habria que preocuparse de coor- 
dinar las politicas nacionales de importacién de 
materias primas. 

“La ley de la oferta y de la demanda regiré 
las fluctuaciones de los precios sobre el mer- 
“ado Gnico. Pero los siderfirgicos belgas de- 
searian tener la certidumbre de que el libre 
juego de la ley no acabaria por degenerar en 
una licha excesiva, en la que las nociones del 
precio de costo y de sana competencia ya no 
tendrian algin lugar. Por eso convendria, sin 
duda, recurrir, durante algin periodo transito 
rio bastante amplio, al establecimiento de nor 
mas de precios, 

“Los siderfirgicos belgas tienen algunas 
aprensiones respecto de la adopcién de una po 
litica coordinada relativa a las intervenciones 
de los gobiernos en las inversiones, que ellos 
declaran incompatibles con el mantenimiento 
de la iniciativa privada y la nocién de los ries- 
gos. Desearian reservar su derecho, si fuere po- 
sible, de acreeentar su capacidad de produc- 
cién. 

“Para ellos, la creacién de un Fondo de pe- 
recuacion y un Fondo de reconversién parece 
indispensable al principio de la iniciacién del 
pool, 
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“El Fondo de perecuacién, cuya razén de 
ser reside en compensar los desequilibrios ac- 
tuales de los costos que no pueden igualarse 
al empezar a funcionar el organismo, debe ser 
alimentado por los paises donde los costos de 
produccién sean mas bajos, Tampoco deberian 
penalizarse las industrias que tienen un costo 
de produccién poco elevado, en beneficio de las 
que lo tienen menos favorable. 

“Los Fondos de reconversién servirian para 
indemnizar temporalmente a las empresas de 
rendimiento insuficiente, que deberian elimi- 
narse posteriormente. En ciertos circulos me- 
talargicos se tiene la impresién de que, en Iu- 
gar de recurrir al procedimiento de las subven- 


ciones, seria preferible guardar estos fondos a 
la disposicién de un organismo especial, el 
cual, funcionando como un banco nacional de 
inversiones, podria conceder créditos a los pai- 
ses que lo necesitaren, para realizar ciertas 
modificaciones de estructura. 

“Los siderirgicos admiten que la autoridad 
supranacional determine la politica econémica 
general en lugar del gobierno. Pero, en el do- 
minio industrial propiamente dicho, estiman 
que la accién de esta alta autoridad debe limi- 
tarse a una especie de policia de los precios, 
que impidiera transgredir ciertas normas de 
competencia.” 


PERDIDAS EVITABLES EN EL EMPAQUE DE 
ARTICULOS PARA LA EXPORTACION 


Por el Sr. Vicecénsul Ravi Baca, del Consulade de México en Los Angeles, Cal., B. U. A. 


La responsabilidad por cuanto al empaque 
adecuado de las mercancias, ya sea que éstas 
se destinen a la exportacién o no, descansa, 
en filtimo andlisis, sobre los hombros del em- 
bareador. La Ley de Vias Generales de Comu- 
nicacién, en su articulo 71, asi lo da a enten- 
der: “Las empresas de vias generales de co- 
municaci6n (no) son responsables de las pér- 
didas o averias que sufran los efectos que 
transporten... (cuando) las mercancias se 
despachen sin embalaje, 0 con uno defectuoso 
o inadecuado...” 

Las pérdidas originadas por causas tales 
como quebraduras, raterias o robos (las cua- 
les se clasifican como evitables) son mayores 
que las ocasionadas por accidentes tales como 
incendios, hundimiento y aburdaje de las em- 
barcaciones de carga. 

El presente andlisis se refiere, en conse- 
cuencia, al problema de las pérdidas evitables, 
y contiene datos recogidos por organismos cu- 
ya experiencia es reconocida. 

Es de légica elemental que cualquier ar- 
ticulo, por bueno que sea, no tiene valor algu- 
no para el que lo recibe si le llega quebrado o 
destruido. Es también razonable suponer que 
la repeticién de los dafios perjudica, inevita- 
blemente, las buenas relaciones comerciales 
entre el vendedor y el comprador. 

El presente trabajo tiene como mira sefia- 
lar los errores m4s comunes que cometen los 
embarcadores en el empaque de los articulos 
para exportacidén. 

Conociendo estos errores, los exportadores 
pueden preparar sus embarques en forma tal, 
que las pérdidas se reduzcan a su minimo. 

Al recibirse un pedido del extranjero, debe 


tenerse en consideracién cada fase relaciona- 
da con el embarque del producto, desde la fA4- 
brica hasta el destino de la mercancia. Los si- 
guientes factores son importantes: 
1) El ensamble y empaque del producto en 
la planta manufacturera. 
La carga, estiba y descarga en los. ca- 
rros de ferrocarril o camiones. 
E] manejo de los bultos en trAnsito, en 
los almacenes y en los muelles. 
La carga y descarga en los vapores. 
El almacenamiento bajo techo o al aire 
libre en el puerto de descarga. 
El transporte en el pais de destino, ya 
sea por ferrocarril, camién, lancha, ca- 
rreton, o simplemente a lomo de mula. 
La inspeccién aduanal en el pais de des- 
tino. 
Las condiciones climatolégicas, inclu- 
yerrdo la humedad y los cambios de tem- 
peratura, desde el calor extremoso has- 
ta el frio y viceversa. 


CLASIFICACION DE LAS PERDIDAS 
EVITABLES 


Pueden clasificarse en ocho categorias, a 
saber: Raterias, Extravio, Dafios causados por 
el agua, Corrosién, Dafios causados por gan- 
chos, Quebraduras, Derramamiento y Reven- 
taz6n. Las causas principales que ocasionan 
pérdidas por cada raz6n se enumeran__breve- 
mente a continuacién: 

Raterias.—En la mayor parte de los ¢asos 
pueden atribuirse al empleo de recipientes dé- 
biles (cajas de cartén o de madera usadas y 
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otros empaques inapropiados) ; al empleo de 
madera verde pera hacer los empaques exte- 
riores; a la falta de proteccién adecuada de 
las partes que se pueden quitar facilmente; al 
empleo de huacales abiertos; y a la falta de 
fletes y otros elementos que evitan las raterfas. 


Ecatravios.—El extravio y las raterias tie 
nen una relacién muy préxima. En efecto, los 
bultos pequefios se prestan para ser objeto de 
raterias, y las marcas mal puestas o ilegibles 
frecuentemente resultan en el extravio de los 
bultos, o en su entrega en lugar distinto del 
de destino. Los anuncios llamativos que indi- 
can lo que contiene el bulto suelen provocar las 
raterias. 


Dafios causados por el agua.—Resultan de 
la colocacién o guarda de los bultos a la intem- 
perie; resultan también de no poner forros im- 
permeables en los bultos. 


Corrosién—Se produce por no emplear 
substancias que impidan la corrosién de los 
efectos; también por falta de forros apropia- 
dos. 


Dafios causados por ganchos,—Los ocasio- 
nan los operadores que manejan carga. En 
muchos casos se deben a que los bultos no lle- 
van marcas que indiquen que no se deben usar 
ganchos para manejar los bultos de que se tra- 
ta. Por ejemplo, NO SE USEN GANCHOS, o 
en inglés: DON’T USE HOOKS. Los costales 
pesados y las pacas deben ir provistas de ore- 
jas o agarraderas que faciliten su manejo. 


Quebraduras.—Se pueden atribuir a la fal- 
ta de elementos interiores o refuerzos interio- 
res que mantengan firme al articulo; también 
se ocasionan por no desarmar las partes del 
articulo que se prestan para quebrarse; fi- 
nalmente, al empleo de empaqte débil o inade- 
cuado, . 


Derramamiento.—Lo producen los malos 
empaques exteriores que no protegen el‘ con- 
tenido; también la falta de acojinado inte- 
rior; la falta de marcas adecuadas que indi- 
quen cémo deben manejarse los bultos; el 
empaque excesivo; la falta de suficientes va- 
cios; y el cierre inapropiado del empaque in- 
terior. 


Reventazén.—_Se puede atribuir directa- 
mente, en muchos casos, al hecho de que los 
recipientes van m4s llenos de lo necesario (es- 
pecialmente los costales 0 sacos) ; a que se em- 
plean recipientes inadecuados para embarques 
por mar; a que se usan costales de segunda 
mano, 0 sacos de papel; o bien a que el reci- 
piente est4 mal cosido (la costura es mala). 

Los siguientes cinco puntos son bdsicos en 
cuanto a empaques para exportacién: 


1) Las cajas de cartén corrugado, que se 
usan para los embarques en el interior del pais, 


no deben emplearse para los embarques de ex- 
portacién. En lugar de ellas deben emplearse - 
las cajas hechas con l4mina sélida de fibras 
vegetales. 


2) Tanto las cajas de madera como las de 
lamina s6lida de fibras vegetales y los huaca- 
les deben reforzarse con flejes de acero o con 
alambre y grapas. 


3) Siempre que sea posible, deben utilizar- 
se cajas nuevas de madera; estas cajas deben 
estar bien forradas en su interior, y deben lle 
narse razonablemente, sin excederse en cuanto 
a la operacién de llenarlas. 


4) Para el empaque interior es muy reco- 
mendable el empleo de separadores, o envoltu- 
ras especiales. 


5) Nunea deben utilizarse cajas de madera 
de segunda mano, ni cajas nuevas hechas con 
madera verde. 


Aun cuando cada grupo de articulos tiene 
sus problemas particulares con respecto al re 
cipiente que se debe usar, los siguientes pro- 
ductos dan una idea de los empaques que se 
recomiendan : 


Productos enlatados.—Se dafian como re- 
sultado de los gajpes, de la humedad, de los 
cambios de temperatura, dei moho, y por el 
desprendimiento de las etiquetas. Estos pro- 
ductos deben empacarse en cajas de madera 
bien flejadas, o en recipientes hechos con 14- 
mina gruesa de fibras vegetales reforzados con 
bastantes grapas. 


Productos textiles—Son muy vulnerables 
a las raterias y al deterioro en consecuen- 
cia, requieren un empaque sélido. El recipien- 
te en que mds se puede confiar es la caja de 
madera bien flejada y forrada por dentro con 
papel manila grueso. Ciertas cajas hechas de 
triplay también son aceptables. El] empleo de 
pacas bien flejadas, formadas con papel grue- 
so y tela de yute y dem4s fibras vegetales ri- 
gidas, debe limitarse para el embarque de pro- 
ductos textiles a los paises en que los derechos 
aduanales se aplican sobre el peso bruto de 
las mercancias. 


Productos de vidrio.—Son muy suscepti- 
bles de quebrarse y de ser objeto de raterias; 
por consiguiente, requieren atencién especial 
en cuanto al empaque. Los dos tipos de empa- 
que m4s comfinmente empleados son los barri- 
les de madera y las cajas hechas con l4mina 
gruesa de fibras vegetales. En uno y en otro 
caso deben utilizarse suficientes separadores 
y pedaceria de periédico, u otro elemento que 
desempefie la misma funcién, para eliminar el 
efecto de los golpes. Si se emplean cajas de 
l4mina de las ya descritas, éstas deben engra- 
parse o cerrarse con goma impermeable. 
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Pinturas y barnices,—Deben empacarse en 
¢ajas de madera bien flejadas. Cuando el pro- 
ducto va en botes muy grandes, éstos deben 
empacarse de dos en dos en huacales bien cons- 
truidos. 


Maquinaria.—Su empaque para exporta- 
cién requiere estudio: como se tienen que to- 
mar medidas precautorias para construir el re- 
cipiente, este renglén debe calcularse para in- 
cluirlo en la cotizacién que se dé ql cliente. El 
recipiente debe ser concebido en forma tal que 
se utilice el menor volumen cfbico; pero, al 
mismo tiempo, debe ser suficientemente resis- 
tente para aguantar numerosas operaciones de 
manejo. La maquinaria debe ir protegida dén- 
dosele “una mano” de alguna substancia ade- 
cuada, o bien forrandola apropiadamente con 
papel grueso, que la defienda contra el moho. 


Novedades, aparatos de radio, ete—De pre- 
ferencia deben exportarse en cajas de madera 
con forros de cart6n corrugado, La caja debe 











Fig. 1.—La caja que aparece en esta ilustraci6n est4 

especialmente disefiada para carga pesada. En los 

extremos tiene, como se puede observar, refuerzos 

que impiden que las tablas se rajen. Esta caja permi- 

te que se pongan dos hileras de clavos en los diversos 
lados. 





flejarse y, en cuanto sea posible, 
para que no sea objeto de raterias. 


asegurarse 


Substancias quitmicas,— Estos productos 
son clasificados en una diversidad de grupos. 
No obstante, la mayoria de ellos muestran Ja 
tendencia de sufrir como resultado de las con- 
diciones climatolégicas. Si las substancias de 
que se trata son peligrosas, quedan sujetas a 
las disposiciones gubernamentales aplicables 
y a los reglamentos de las empresas de trans- 
porte. Las substancias quimicas sueltas gene- 
ralmente se empacan en cajas muy bien fo- 
rradas, o en barriles y tambores. 


Tipos de recipientes de madera.—E) tama- 
flo y la construccién de las cajas, asi como el 
grosor de las tablas que se empleen, dependen 
de las caracteristicas del producto que se de- 
see empacar. Sin embargo, puede decirse que 
todas las cajas de madera deben construirse 
con material bien sazonado, que retenga bien 
los clavos y que muestre el menor nimero po- 
sible de nudos. 


























Fig. 2.—Los refuerzos de esta caja no son dobles, como 
en el caso de la figura 1; sin embargo, son suficiente- 
mente largos para abarcar las tablas de arriba y las 
de abajo. Este tipo de caja también permite que se 
claven adecuadamente todos los ladus, con lo cual se 
elimina la posibilidad de que ocurran rajaduras. Ob- 
sérvese que los clavos estan puestos en forma de zig- 
zag, lo que resulta en un refuerzo adicional. 


Fig. 3.—Los refuerzos de esta caja se encuentran en 

la parte interior. Los refuerzos pueden ser de forma 

triangular o rectangular (en la ilustracién se ven los 

dos tipos de refuerzo). Las cajas de esta especie con- 

tribuyen para reducir el volumen (dimensiones ct- 
bicas). 
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Fig. 4.—Este tipo de barril es adecuado para proteger 

una variedad muy grande de productos. Los barriles 

son fuertes, y se puede tener confianza en ellos. Ad- 

quieren fuerza adicional al llenarse, porque la presién 

interna contra las paredes y la externa (la de los 

aros) mantienen bien firmes las duelas o tablas de 
los barriles. 
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Fig. 6.—Heaacales. El uso de huacales para empacar 
articulos significa un ahorro en cuanto al empleo de 
materiales; sin embargo, no siempre se les puede em- 
plear, especialmente cuando se trata de maquinaria 
y otros articulos, Los huacales se pueden utilizar, 
empero, para empacar muchos articulos pesados, siem- 
pre y cuando se les pongan abrazaderas y otros 
elementos que los mantengan firmes, y protectores 
contra la intemperie. El huacal es simplemente una 
estructura rectangular, con refuerzos verticales, ho- 
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5.—Fliejes, Las bandas de metal y el alambre 


son los dos tipos de flejes que se utilizan mas comdn- 


mente para asegurar cajas. Las tres cajas que figu- 
ran.en esta ilustracié6n dan una idea general de la 
forma en que se ponen tos flejes. Tanto las bandas 
de acero como e! alambre se pueden conseguir de dis- 
tintos tamafios. El tamafic que se escoja debe ir de 
acuerdo con el peso bruto de la caja. 

Las bandas de metal o el alambre que se colocan a 
lo largo, por encima de los que ya existen en la otra 
direcci6n, refuerzan los extremos de la caja, impiden 
que se salgan las grapas, evitan las rajaduras de la 

madera y disminuyen el riesgo de las raterfas. 





rizontales o diagonales: su cénstrucci6én es semejante 
a la de una caja, pero lleva clavos m4s gruesos, 8! 
el huacal es mas largo que alto, deben ponerse tiras 
intermedias para darie refuerzo. En las ilustraciones 
que aparecen en esta figura se indica la resistencia, 
contra la presién diagonal, que pueden tener los hua- 
cales, sexGn la forma en que estén construidos: la 
ilustraci6n de la parte superior izquierda muestra un 
huacal que aguanta una compresién diagonal de 100 
unidades; tla de la parte superior derecha, uno que 
aguanta 120 unidades; la de la parte inferior izquierda, 
otro que aguanta 667 unidades; y, finalmente, la de 
la parte infertor derecha, otro m4s que aguanta 1,130 
unidades. 
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Fig. 7.—Las tres ilustraciones que aparecen en esta 
pagina muestran diversos tipos de refuerzos diagona- 
les que se utilizan en los huacales bien construidos. 


Fig. 8.—En la parte superior, a la izquierda, se ve 
una excelente muestra de huacal bien construido; sin 
embargo, adolece del defecto de que el articulo que 
contiene (una estufa de gas) no lleva proteccién: el 
reloj que Heva montado la estufa queda al alcance 
de las manos de los rateros. En cambio la ilustracién 
del lado derecho muestra un empaque perfecto: los 
articulos han sido colocados en cajas de cartén y éstas 
en huacales bien construidos. 

La ilustraci6n de la parte inferior, lado izquierdo, 
muestra unas cajas de madera que pecan por la abun- 
dancia de los letreros o marcas: esta verbosidad lo 
Gnico que produce es confusién, dilaciones, aumento 
en el costo del manejo, y hasta llega a invitar las 
raterias, pues se anuncia llamativamente qué es lo 
que va en el seno de las cajas, despertando con ello 
la codicia de los amigos de lo ajeno. Finalmente, la 
flustraci6n de la parte inferior, lado derecho, muestra 
una caja casi deshaciéndose: esto se debe a que la 

hicieron con madera verde y la clavaron mal. 


Fig. §.—Huacales. Las cuatro ilustraciones que figu- 
ran en esta pagina muestran la forma de construir las 
esquinas del huacal, a efecto de darle la mayor fuerza 
y rigidez posibles: en la parte superior, a la izquierda, 
aparecen los tres miembros que forman la esquina; 
en la parte superior, a la derecha, la primera unién 
que se hace; en la parte inferior a la izquierda, apa- 
rece la unién de los tres miembros, ya terminada; fi- 
nalmente, en la parte inferior, a la derecha, la forma 
de abrir el huacal: con un serrucho se corta uno de 
los miembros. 
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. 10.—Desde el momento en que los clavos desem- 
pefian un papel muy importante en la construccién 
de huacales o de cajas, las ilustraciones que figuran 
en esta ina ayudan a dar una idea de las propie- 
dades elementales de ellos. En la parte superior, 
a la izquierda, se observa el resultado que produce 
el empleo de clavos muy grandes: las tablas se rajan; 
en la parte superior, al centro, se ve que el uso de 
clavos de tamafio adecuado se traduce en una unién 
s6lida y resistente; en la parte superior, a la derecha, 
se puede apreciar la debilidad que inevitablemente 
resulta del empleo de clavos demasiado pequefios; 
les clavos que aparecen ilustrados en la parte infe- 
rior, lado izquierdo, son, por el contrario, de tamafio 
adecuado y producen una uni6n de gran resistencia; 
finalmente, la ilustracién de la parte inferior, lado 
derecho, muestra otra forma defectuosa de clavar 
tablas: en este caso los clavos se han puesto dema- 
siado cerca de las orilias de la tabla, lo cual resulta 

en debilidad e inseguridad de la uni6n. 





MANEJESE CON CUIDADO 


VIDRIO 


NO SE USEN GANCHOS 


ESTE LADO ARRIBA 


MARCAS 


Las marcas o letreros que se ponen en los 
bultos para exportacién tienen una importan- 
cia muy grande, pues de ello depende, frecuen- - 
temente, la suerte que corran. Por ejemplo, 
si el contenido de los bultos se anuncia tenta- 
doramente, éstos son objeto de raterias. Las 
marcas que indican las precauciones que se 
deben tomar para manejar la carga deben es- 
tar concebidas en espafiol y en el idioma del 
pais de destino. Las palabras y ndmeros que 
figuren en los letreros deben ponerse cuidado- 
samente con esténcil, pues, cuando no lo est4n, 
originan la pérdida del bulto o la dilatacién 
en su entrega. Los letreros relativos al nombre 
del consignatario y al destino del embarque 
deben ponerse en la parte m4s prominente del 
bulto. Como ya se ha dicho antes, hay que evi- 
tar marcas y nfiimeros que no sean indispen- 
sables para la identificacién del embarque y 
su destino, pues la inclusién de ellos sélo re- 
sulta en confusién por parte de los manejado- 
res de la carga. Para poner las marcas y los 
nimeros se recomienda el uso de tinta para 
esténcil, o pintura. Todas las letras y los na- 
meros deben medir, por lo menos, dos pulgadas 
de altura, o mas si se trata de cajas o de bul- 
tos grandes. De preferencia hay que usar le- 
tras y nimeros de tamafio bien legible. Como 
precaucién adicional conviene remitir, con ca- 
da embarque, una lista de empaque, la cual sir- 
ve para identificar el contenido de los bultos 
y la composicién del ‘envio. 

A continuacién consignamos algunas mar- 
cas precautorias mfs comunes, y sus equi- 
valentes en seis idiomas distintos del espafiol: 


Inglés: Handle with care. 
Portugués: Tratar com cuidado. 
Sueco: Varsamt. 

Noruego: Forsiktig. 

Danés: Forsigtig. 

Finlandés: Varovasti. 


Inglés: Glass. 
Portugués: Vidro. 
Sueco: Glas. 
Noruego: Glass. 
Danés: Glas. 
Finlandés: Lasia. 


Inglés: Use no hooks. 

Portugués: Nao empregue ganchos. 
Sueco: Begagna inga krokar. 
Noruego: Bruk ikke kroker. 
Danés: Anvend ikke kroge. 
Finlandés: Ala kayté Koubkuja. 


Inglés: This side up. 
Portugués: Este lado para cima. 
Sueco: Denna sida upp. 
Noruego: Denne side opp. 
Danés: Denne side opad. 
Finlandés: Tama puoli yléspiéin. 
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FRAGIL 


MANTENGASE EN LUGAR FRESCO 


MANTENGASE SECO 


ABRASE AQUI 


Ingiés: Fragile. 
Portugués: Frdgil. 
Sueco: Omtaligt. 
Noruego: Forsiktig glass. 
Danés: Fragile. 
Finlandés: Sdirkyvaa. 


Inglés: Keep in cool place. 

Portugués : Deve ser guardado em lugar fresco. 
Sueco: Forvaras Kalilt. 

Noruego: Oppbevares pa koldt sted, 

Danés: Bor opbevares pa et koligt sted. 
Finlandés; Sdilytettdvd viiledssé paikassa. 


Inglés: Keep dry. 

Portugués: Nao deve ser humedecido. 
Sueco: Forvaras torrt. 

Noruego: Oppbevares pa tért sted. 
Danés: Bor opbevares pa et tort sted. 


Inglés: Open here. 
Portugués: Abra aq. 
Sueco: Oppnas har. 
Noruego: Apnes her. 
Danés; Abnes her. 
Finlandés: Avataan tasta, 


A continuacién aparecen dos ilustraciones que muestran empaques hechos a la perfec- 
cién. En la primera se pueden leer las marcas precautorias en dos idiomas: Handle with care 


y “Tratar con cuidado”. 


Fig. 11.—En la parte de arriba se observan dos exce- 
lentes ejemplos de buen empaque para exportacién. 
La caja de! lado izquierdo Neva las marcas precauto- 
rias en dos idiomas. 

La llustracién de abajo extremo contrario; la 
maquina no estaba asegurada sobre el fondo de la 
caja; la caja esté hecha con madera verde y con tablas 
usadas; los clavos son demasiado cortos, y no se le 
pusieron a la caja refuerzos diagonales. Ei resultado 
de todo esto es lo que se puede apreciar en la foto- 

grafia: un desmoronamiento. 


es el 


Fig. 12.—Esta ilustraci6én muestra una caja hecha 
con consumada perfecci6n,. En efecto, estA bien cons- 
truida con madera sazonada; cada uno de los entre- 
pafios estA dotado de refuerzos diagonales; ademas ha 
sido flejada; y, para completar la perfecci6én de la 
obra, se le han puesto, en la parte de abajo, maderos 
cuyo objeto es el de proporcionar el maximo de faci- 
lidad para que la caja sea movida (empujandola) de 
un lado para otro, sobre el piso. 
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Industrias e Inventos 





EL TITANIO 


Por la Sra. Canciller Emrta M. Voa. ve Pavrita, del Consulado de México en Gélveston, Texas, E. U. A. 


La Compafiia Du Pont anuncia haber co- 
menzado en pequefia escala la manufactura 
del metal titanio, que es un nuevo material 
bésico para el desarrollo de la industria. La 
gran firma manifiesta que ha puesto en fun- 
cionamiento una pequefia planta experimen- 
tal y que funciona con todo éxito, producien- 
do ,cien libras al dia de dicho metal en forma 
dictil, siendo asi la primera vez que se obtie- 
ne tal materia para fines de explotacién co- 
mereial. La Oficina de Minas de los Estados 
Unidos ha venido desde hace tiempo produ- 
ciendo este metal, pero para fines exclusiva- 
mente de investigacién cientifica. 

El titanio est4: presente en enorme can- 
tidad en la corteza terrestre, mas hasta aho- 
ra el problema ha consistido en poderlo se- 
parar de la mena de la cual forma parte inte- 
grante. En orden de abundancia, es el noveno 
de los elementos y el séptimo entre los: meta- 
les mf4s comumes que se hallan en la costra 
del globo, habiendo mayor cantidad de éste 
que todo el plomo, zinc, estafio, antimonio, 
niquel, cobre, oro y plata combinados. Toda 
la vegetacién y todo el carbén estén forma- 
dos en gran parte de carbono, pero la corteza 
terrestre y la atmésfera tienen 23 veces m4s 
titanio que carbono, 

Igual que ocurre con otros metales, el 
titanio abunda én muchos sitios, pero es fini- 
camente cuando est4 concentrade en depési- 
tos cuando vale la pena el separarlo para 
fines comerciales. En los Estados Unidos y 
en el Canad4 existen enormes yacimientos de 
ilmenita y rutilo, que son las menas en las 
cuales se halla el titanio. Aunque actualmen- 
te se importan a este pais menas que contie- 
nen titanio, los recursos que hay en el con- 
tinente norteamericano se suponen suficien- 
tes para que los Estados Unidos puedan pres- 
cindir de la importacién en un futuro no le- 
jano. Por ahora ya se estén explotando de- 
positos en Florida, Nueva York, Virginia, 
Carolina del Norte, etc., y adem4s es sabido 
que hay grandes yacimientos en el Canadé. 

Antes de los actuales adelantos, no habia 
procedimientos practicos para obtener el ti- 
tanio met4lico, pero desde 1913 la Casa Du 
Pont lo ha venido produciendo en forma de 
éxido. Como diéxido, el titanio se viene em- 
pleando para pigmento en gran escala en pin- 
turas, esmaltes, papeles linéleos y otras co- 
sas, como el ingrediente que los hace blancos 


y que imparte a la pintura la propiedad de 
cubrir y ocultar las superficies pintadas. 
Hasta el principio de la primera guerra 
mundial, el titanio no tenia uso comercial 
digno de mencién, y los textos de quimica 
que se publicaron al principio del siglo con- 
tenian poca informacién sobre este metal, pues 
se le consideraba un elemento raro. Aun hoy 
es de los elementos menos familiares en el 
mundo de la quimica, y no aparece en los 
planes analiticos euantitativos corrientes. 
Ademas, el titanio es objeto de poca atencién 
en los cursos comunes de quimica inorgdnica. 
Sin embargo, el titanio es un elemento fa- 
miliar al mineralogista, como un constituyen- 
te de mena o “impureza” en una gran canti- 
dad de minerales. Hay vastos yacimientos 
de hierro, que no se utilizan debido a la pre- 
sencia contaminadora del titanio, y fue de- 
bido a las investigaciones que se hicieron pa- 
ra eliminar al titanio como se vino a dar eon 
la importancia que éste tiene como pigmento. 
En la actualidad, hay muchas menas de hie- 
rro que se extraen de la tierra en los Esta- 
dos Unidos, con el objeto principal de sacarle 
este contenido de “impureza”, o sea el titanio. 


QUE ES EL TITANIO 


El titanio es un metal de baja densidad, 
de un color blanquecino plateado, que se ha- 
Hla entre el acero inoxidable y la plata. En 
su forma déctil posee una excelente relacién 
de fuerza-peso, y adem4s tiene muy buenas 
propiedades anticorrosivas: esto quiere decir 
que, en comparacién con metales comunes y 
aleaciones de hierro, plata, acero y bronce, es 
relativamente liviano, y que para un objeto 
determinado hace falta menos titanio que 
cualquier otro de los metales comunes para 
obtener la misma resistencia. En su forma 
dactil, tal como lo prepara Du Pont, se labra 
facilmente y se dobla o pliega bien. Ademas, 
segin se mencioné antes, el titanio es nota- 
ble por su inmunidad a la corrosién: se han 
efectuado interesantes pruebas y se ha visto 
que sin proteccién alguna resiste a la corro- 
sién por el agua salada, la atmésfera y otros 
agentes, soportando, ademas, los efectos de la 
mayoria de las substancias quimicas mejor 
que los otros metales de construccién. 

Hablando mfs téenicamente, he aqui al- 
gunas de las caracteristicas del titanio: su 
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nimero atémico es 22, su peso atémico es 
47.9, su densidad es 4.5, su punto de fundi- 
cién es 3,140° Fahrenheit, y su punto de ebu- 
llici6n 9,210° de la misma escala; su punto 
de fractura en forma recocida es de 70,000 
libras por pulgada cuadrada, y 100,000 libras 
en su forma trabajada en frio; su maxima 
resistencia tensil es de 80,000 libras por pul- 
gada cuadrada en forma recocida, y 110,000 
libras en su forma trabajada en frio. 

Estos hechos describen al metal puro sin 
aleaciones, y en general se puede comparar 
aproximadamente con el acero inoxidable de 
cromo-niquel al 18-8. 

=z Qué suceder4 cuando se fabriquen diver- 
sas aleaciones de titanio, como se ha hecho 
con el hierro, para producir una variedad de 
acero inoxidable y acero de alta resistencia a 
los esfuerzos y tensiones?: se pueden hacer 
muchas conjeturas, pero sin certidumbre, por- 
que el titanio es un metal tan nuevo, comer- 
cialmente hablando, que no hay quien pueda 
contestar a tal pregunta. El dar con la res- 
puesta es atin materia de afios de investi- 
gacién. 

La Rémington Arms Corporation (una 
subsidiaria de Du Pont) y otras empresas 
se hallan investigando esos problemas. Sin 
embargo, el hecho de que el titanio posea 
tantas e interesantes propiedades lleva a los 
hombres de ciencia a creer que las aleacio- 
nes de titanio, cuando sean una realidad, se- 
ran muy superiores a lo que en la actualidad 


es el acero inoxidable con relacién al hierro. 
Como la resistencia y fuerza de un metal puro 
pueden aumentarse considerablemente por me- 
dio de aleaciones con otros metales, y como 
los hombres de ciencia han empezado a tra- 
bajar en este problema con el titanio en forma 
similar a la hecha para obtener los aceros, 
existe la fundada confianza de que un dia 
vendré en qué las aleaciones de titanio sean, 
para la industria y la ingenieria, muy supe- 
riores a todos los otros metales o mezclas de 
ellos que se conocen en la actualidad. 

Como puede verse, el titanio es un metal 
de extraordinarias propiedades y llamado a 
desempefiar un papel de enorme importancia 
en la industria. Este elemento fue descubier- 
to por George en el afio 1789, y su simbo- 
lo es Ti. A pesar de que se halla en forma 
metalica, se puede obtener calentando el flué- 
rido doble, de potasio en un crisol cubierto, 
o también mezclando 6xido de titanio con una 
sexta parte de su peso de carbén de lefia y ex- 
poniendo el conjunto al calor m4s fuerte po- 
sible de un horno de aire. Es un polvo pesado 
de un color verde obscuro, teniendo el lustre 
aproximado del hierro. 

El espectroscopio demuestra que existe ti- 
tanio en el sol. En la actualidad, este metal, 
ademfs de emplearse como componente del 
acero, se usa también para la fabricacién de 
mantillas incandescentes, 

El nombre del titanio se deriva del griego, 
lengua en que quiere decir “tierra blanca”. 


ATMOSFERA REGULADA EN LA REFRIGERACION 
DE LAS BODEGAS 


Por el Sr. Canciller de Primera Gitserto Owen, del Consulado de México en Filadelfia, Pennsylvania, E. U. A. 


Antes de la Segunda Guerra Mundial, el 
lema que usaban en su publicidad las indus- 
trias de refrigeracién era éste: “Cold alone is 
not enough” (No basta con el frio). El prin- 
cipal factor en que pensaban era el vapor de 
agua contenido en el aire. Y en ese lema publi- 
citario habia mucho m4sg de lo que imaginaban. 

La importancia de la refrigeracién para 
conservar los viveres no puede ser recaleada 
demasiado, pero hay diversos aspectos, de la 
atmésfera en que estin esos viveres, que son 
también de gran importancia. 

Existen éuando menos dos aplicaciones con 
el uso del biédxido de carbono, en cantidades 
superiores a las normales, en la atmésfera de 
las refrigeradoras de viveres: la primera, co- 
nocida por el nombre de “tratamiento por bié- 
xido de carbono”, implica el uso de concentra- 
ciones de] 15 al 50% de biéxido de carbono, 


para rodear a algunas frutas durante perfodos 
relativamente cortos, Este tratamiento se ha 
convertido en una practica generalizada, casi 
regular para el transporte de cerezas dulces 
de la costa occidental al Este de Estados Uni- 
dos; se ha estado empleando para prolongar 
al doble la vida en almacenamiento de las fre- 
sas y las frambuesas. Y esta aplicacién de CO, 
(15% para 6 horas) también est4 en uso, para 
exterminar a los roedores que se introducen en 
las bodegas en donde se almacenan las man- 
zanas. 

El segundo uso del biéxido de carbono, en 
cantidades superiores a las normales, es en “la 
atmésfera regulada para el almacenaje” de 
manzanas y peras. En esta técnica se emplea 
del 5 al 10% de biéxido de carbono (segfin la 
variedad de la fruta), en combinacién con una 
concentracién muy baja de oxigeno en el de- 
partamento de refrigeracién con gas, 
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En Inglaterra este procedimiento es lIla- 
mado “almacenamiento con gus”, y se ha gene- 
ralizado como practica regular en diversas 14- 
bricas. En los Estados Unidos, el método sélo 
se emplea en Nueva York. El almacenar con 
atmésfera reguiada duplica la vida normal de 
diversas variedades de manzanas, como la Ila- 
mada McIntosh: durante la primavera de 1948, 
las manzanas de la clase McIntosh, almacena- 
das en estos depdésitos de atmésfera acondicio- 
nada, se vendian en la ciudad de Nueva York 
a raz6n de 4 a 5 délares el bishel, en tanto que 
las que se conservaron en refrigeracién ordi- 
naria se vendieron solamente a 0.75 y, como 
mAximo precio, a 2.00 délares. 

En un depésito de atmésfera regulada, la 
fruta por si misma suministra el biéxido de 
carbono, por su propia respiracién, la que hace 
que se introduzea en la fruta el oxigeno, En 
Nueva York y Nueva Inglaterra se nota una 
marcada, tendencia a incrementar el uso de 
este procedimiéento, y recientemente se han 
construido siete bodegas de almacenamiento 
asi. Las atmésferas con oxigeno reducido a una 
proporcién inferior a la normal (2.5%), que 
se emplean en los almacenes de atmésfera re- 
gulada para manzanas y peras, se producen 
también por los frutos mismos, por medio de 
la respiracién ; se agrega aire fresco, para man- 
tener el contenido de oxigeno al 2.5%. 

Ya se reconoce generalmente la importan- 
cia del contenido de vapor de agua en el aire 
que rodea a la fruta durante su almacenamien- 
to: relativa humedad, apropiada, impide la pér- 
dida de peso y el deterioro en la apariencia. 

La humedad relativa que se requiere varia, 
naturalmente, de acuerdo con la fruta de que 
se trate. 

La pérdida del vapor de agua de un pro- 
ducto alimenticio se determina no solamente 
por la humedad relativa que existe en los de- 
pésitos o bodegas, sino también por las di- 
ferencias de presién del vapor entre el pro- 
ducto y la atmésfera que lo circunda. Un pro- 
ducto como la lechuga, que ha crecido en el 
sureo a una temperatura de 80° Fahrenheit, 
puede marchitarse cuando se almacena en una 
camara refrigerada a 32°F., aunque la hume- 
dad relativa sea hasta del cien por ciento. Esto 
se debe a que la presién del vapor de la le- 
gumbre es mucho mas alto que la presién del 
aire del depésito. 


EL ETILENO ESTIMULA LA MADUREZ 


Desde hace varios afios se sabe ya que la 
fruta verde (pldtanos, naranjas, manzanas y 
peras) alcanza una madurez mas répida si es 
estimulada por el empleo del etileno. En los 
filtimos afios se ha descubierto lo siguiente: 
1) estas frutas despiden gas etilinico al madu- 
rar; 2) cierta cantidad de fruta madura (que 


despide etileno), guardada en un depésito, 
puede estimular el ritmo de maduracién de 
fruta menos madura, que se encuentré en el 
mismo depésito; y 3) la fruta madura en un 
depésito o bodega puede reducir la vida de 
las manzanas, 0 sea su dupacién como fruta 
fresca, hasta en un 25%. 

Ademés, se ha descubierto que, si la atmés- 
fera que cireunda a la fruta verde se mantiene 
libre del etileno que despide naturalmente, 
(aun en el caso de que no haya fruta madura 
en el mismo depésito), la vida de la fruta en 
el depésito puede prolongarse. 

Los efectos perjudiciales del etileno IMeva- 
ron a la conclusién de que era necesario puri- 
ficar aire con carbén de corteza de coco, 
para retirar del espacio del almacén una par- 
te del contenido de etileno. Esto prolonga de 
cuatro a seis semanas la vida de la fruta en el 
almacén, especialmente de las manzanas. Y los 
iltimos estudios que se han hecho en el Colegio 
del Estado de Oregén han demostrado que 
se obtienen beneficios similares para las peras 
de la calidad llamada Anji. 

El carbén de superficie activa, hecho de la 
corteza del coco, se coloca generalmente en 
frascos con tapa perforada, por cuyas perfora- 
ciones aspira el aire del almacén. Para la con- 
servacién de la manzana, se recomienda colo- 
car cuatro de esos frascos por cada millar de 
bisheles. La gréfica anexa muestra el grado 
de ablandamiento de las manzanas a una tem- 
peratura de 36°F., con cuatro y con ocho fras- 
cos de carbén por cada 1,000 bisheles de fruta. 
Parece no haber diferencia ni ventaja alguna 
con el empleo de 8 que con el de 4 frascos. 

Esta gréfica muestra la pérdida de dureza 
y de forma de las manzanas verdes de Rhode 
Island, a una temperatura de 36°F. El aire 
ha sido purificado con carbén de coco de su- 
perficie activa, con 4 y con 8 frascos por cada 
1,000 bisheles. 

Se ha instalado un buen nimero de plan- 
tas de refrigeracién comerciales a base del car- 
bén de superficie activa, para aumentar la 
vida de las manzanas en el almacén. M4s ade- 
lante se ilustra una instalacién de proporciones 
muy limitadas, en refrigeradora muy pequefia. 
Una cuarta parte del aire que penetra al de- 
posito por el difundidor se purifica al pasar 
por él. 

Cuando el carbén de superficie activa ha 
sido usado durante una temporada, se devuel- 
ve al manufacturero su reactivacién: ésta 
se logra calentando el carbén a 2,000°F., con 
vapor a su m4ximo grado de temperatura. 

En los futuros experimentos con carbén 
“activado”, se probarin nuevos disefios del 
equipo que debe contener el carbén. También 
se estan es labores experimentales 
en la conserv de la pera y de algunas fru- 
tas més blandas, como Jos duraznos. 
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ELIMINACION DE LOS GASES QUE 
QUEMAN_LA MANZANA 


Anteriormente, el método regular para evi- 
tar esta enfermedad era el empleo de papel 
desmenuzado e impregnado de aceite, o envol- 
ver la fruta en papel grasoso. El nuevo método 


i“ eet yr gotten, el Sp me sueees de 
su ie de ruta, asi como ores, 
se emplea un generador de ozono. Un ventilador dis- 
tribuye el aire ozonizado por todo el euarto. 


-_ 


Dic. Ene. Feb. 
21 21 2i. 


de prevencién, que es mas barato que el uso 
del papel oleaginoso, es la purificacién del aire 
con el carbén de coco de superficie activa: se 
emplea la misma técnica que para disminuir el 
etileno. ; 

Veintidés pruebas hechas en volumen co- 
mercial demuestran, con este procedimiento, 


ei wee 
* 


La forma de remover el contenido de etileno y 
de otros olores en el aire: parte del aire que entra 
al bonged frio es aspirada por los frascos de 
carbén coco, que aparecen en el grabado, a lg 
izquierda, 
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que la variedad susceptible a la quemadura 
(scald) almacenada sola (es decir, sin otras 
variedades), en depdésito con aire purificado, 
, es inmune a esta enfermedad. En un depédsito 
refrigerador, en el cual se almacenan diversas 
clases de fruta, los resultados han sido de to- 
dos los grados, de excelente a pésimo, Algunas 
variedades de manzana, como la McIntosh y_la 
Northern Spy, parece que despiden mayor can- 
tidad de los gases que producen quemadura. 

Quienes han estado trabajando en el pro- 
blema en el Colegio del Estado de Rhode Is- 
land, proponen un tratamiento con biéxido de 
carbono en una concentracién de 50%, al em- 
pezar el periodo de depésito, durante cinco 
dias, para evitar la quemadura. 

Este procedimiento es muy seguro cuando 
se trata de algunas variedades de manzana, 
pero es perjudicial para otras. Los investiga- 
dores del Departamento de Agricultura de los 
Estados Unidos, por su parte, proponen un tra- 
tamiento (mojando, o sometiendo a un bafio, a 
la fruta), de Acido acético de naftalina alfa, 
en una emulsién de lanolina, para reducir la 
quemadura. Aun no se han hecho recomenda- 
ciones definidas para las pruebas en escala co- 
mercial. 

Muchos alimentos pueden absorber olores 
inconvenientes durante el perfodo de depé- 
site, lo que reduce su atractivo para la venta 
en el mercado; por ejemplo, las manzanas pue- 
den absorber las emanaciones de las patatas. 
No obstante son los dem4s frutos o legum- 
bres la fuente para la transmisién de los olo- 
res, pues también hay algunos materiales de 
construccién, que se empleen para la de los 
depdésitos, que emanan olores inconvenientes, en 
cantidad bastante para contaminar a algunas 
frutas y legumbres, Lo mismo. ocurre con los 
materiales de que estfin hechos algunos de los 
recipientes dentro del depésito: por ejemplo, 
hace algunos afios las canastas que se emplea- 
ban para almacenar los huevos estaban hechas 
de paja, y los huevos adquirfan su olor tipico. 

La sanidad deficiente dentro del cuarto de 
depésito puede ser causa de malos olores: 
en una bodega refrigerada, que visité el infor- 
mador de quien se han solicitado estos datos, 
el crecimiento de moho en las superficies y de 
bacterias productoras de lama era tan profusa 
en las paredes, que las manzanas almacenadas 
en el cuarto olian a estiércol de gallinero. 

El procedimiento obvio para impedir esta 
transmisién de los olores es prevenir sus cau- 
sas: hay frutas y legumbres que no pueden 
mantenerse juntas en un depésito; frecuen- 
temente, adem4s, no requieren la misma tem- 
peratura o la misma humedad. Por ejemplo, 
las manzanas y las patatas requieren tempera- 
turas muy diferentes, y las manzanas y las ce- 
bollas requieren un grado de humedad dife- 
rente. 


Es cierto que la cuestién de la absorcién 
de los olores del moho y de las bacterias, por 
log diversos alimentos almacenados, es més 
bien de prevencién que de cura: es simplemente 
una cuesti6n de sanidad de la planta. Los olo- 
res de los recipientes y de los materiales que 
entran en la construccién del depésito deberian 
suprimirse del todo, y no tratar solamente de 
corregirlos. Sin embargo, en la prfctica, los 
olores del depésito constituyen todavia un 
problema, y aun se estudia lo que puede ha- 
cerse al respecto. 

Los estudios que se han hecho en la Univer- 
sidad de Cérnell, bajo los auspicios de la Refri- 
geration Research Foundation, para impedir 
o eliminar el problema de los olores en los de- 
pésitos, han llegado a diversas conclusiones, 
que se resumen en las siguientes lineas: 


Manzanas.—Se present6 un verdadero pro- 
blema comercial, por el hecho de que los vapo- 


Para regular las atmésferas, es necesario cons- 
truir las paredes del depésito a prueba de escape o 
de introduccién de los gases, por medio de forros de 
cristal, como los que se usan en este cuarto de ex- 
perimentacién. 


Se necesita también poner a los cuartos de depé- 
sito puertas impenetrables a los gases, como la 
que aparece, con una pequefia ventana, a la entrada 
del depésito, ‘ 
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res despedidos por el pino amarillo, usado en 
la construccién de las bodegas de depésito, 
afectaban el sabor de las manzanas almacena- 
das. Un estudio experimental demostré que 
la purifieacién del aire con carb6én de corteza 
de coco puede remover esos vapores satisfac- 
toriainente. El empleo del ozono no dié resul- 
tado, pues solamente ocultaba los olores mo- 
mentaneamentte: en los casos en que se hace 
necesario un grado muy alto de humedad (co- 
mo aeontece con algunas variedades de man- 
zanas), es imposible evitar el moho de la su- 
perficie, y, por lo tanto, sus olores, con el uso 
del ozono. 


Cebollas.—Los vapores de las cebollas, cuan- 
do se almacenan diversas legumbres y frutas 
juntas, se pueden eliminar por la purificacién 
del aire con carbén de coco de superficie ac- 
tividad. El ozono (en proporcién de 15 partes 
por un millén) no logra eliminar esos olores. 


Col.—Los vapores de la col, en un depésito 
donde se almacenen otras frutas y legumbres, 
pudieron eliminarse mediante el carbén de co- 
co de superficie activada. No se hicieron prue- 
bas con el ozono. 


Patatas.—Los vapores de la patata fueron 
eliminados por el mismo medio, tanto en las 
pruebas en pequefia escala como en escala co- 
mercial, en un depésito de patatas y manza- 
nas. No se intenté el uso del ozono. 


Peras.—Los constituyentes olorosos de las 
peras se eliminaron con el mismo carbén. El 
empleo del ozono reducia el olor muy levemen- 
te. Al parecer, esto se debia a que el ozono 
s6lo produce su efecto en el moho de la super- 
ficie, pero 110 en la pera misma. 


Naranjas.—El mismo tratamiento de car- 
b6n de coco removié los vapores de las naran- 
0s, en una prueba de estudio. El ozono no lo 


Pescado.—En una prueba en pequefia es- 
cala, de ensayo, el tratamiento con carbén re- 
movié en parte, pero no en su totalidad, los 
olores del pescado: es probable que no se haya 
empleado suficiente carbén. El ozono no dié 
resultado alguno. 


Huevos.—El ozono puede emplearse para 
eliminar el moho, pero al mismo tiempo es in- 
dispensable el tratamiento de purificacién del 
= con el carbén, cuando la humedad es muy 
alta. 

Se puede hacer notar que los finicos experi- 
mentos que se han hecho para eliminar el olor, 
hablando en términos comerciales, han sido con 
la combinacién de manzanas y patatas. La 
practica determinar4 las cantidades de carbén 
de coco que se necesitan para la purificacién 
del aire. El ozono s6lo logra ocultar algunos 
olores, pero sirve para eliminar los del moho 
de la superficie. 


Técnicos Extranjeros 





OFERTAS DE SERVICIOS 


En. esta Seccién se publican las ofertas de servicios que, a través de nuestras pateietes, Legaciones y 
Consulados, se reciben de parte de técnicos o especialistas extranjeros. La Direccién Servicio Consular, 


de la Secretaria de Relaciones Exteriores, se complaceré en sum 
en la inteligencia de que 
los permisos de 


ofrecimientos, a los interesados en obtenerlos, 
tionar directamente, de la Secretaria de 


LISTA DE LA OFICINA REGIONAL 
DE TRABAJO DE GENOVA 
 Inpusrera vinfcoia 
BIGGI, Oliviero. 


Lugar y fecha de ngcimiento: Ramisetto (Reg- 
gio Emilia), 2 de octubre de 1902. 

Domicilio: Via Isonzo 14, Génova. 

Titulo profesional: Perito agrénomo y endlogo. 


Puestos, que ha ocupado: Ministerio de Agri- 


cultura y Silvicultura. 
PESSAGNO, Aldo. 


Lugar y fecha de nacimiento: Chiavari (Géno- 
va), 28 de febrero de 1923. 
Domicilio: Via Roma 7/14, Chiavari, Génova. 





mayores datos sobre los referidos 
a estos altimos ges- 
internacién 


Titulo profesional: Perito agrénomo enotéc- 
nico. 


INDUSTRIA DE LA CURTIDURIA 
CARLINI, Pasquale. 


Lugar y fecha de nacimiento: Masone (Géno- 
va), 15 de enero de 1923. 

Titulo profesional: Especialista en acabado de 
pieles. 

. Puestos que ha ocupado: Casa L. & G. Dofour; 
Casa A. G. Lauro, Curtiduria, Génova. 


InpusTRIA QuimIcA 
DELLEPIANE, Enrico. 


Lugar y fecha de nacimiento: Ge-Sampierda- 
rena, 28 de junio de 1916. 
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Domicilio: Via N. Barabino 27/9, Ge-Sampier- 


darena. 
Titulo profesional: Dip.omado en quimica pura. 
Profesién que ejerce: Quimica. 


ALPIBES, Tito. 


Lugar y fecha de nacimiento: Génova, 1915. 

Domicilio: Via A. M. Maragliano 3/14, Génova. 

Titulo profesional: Doctor en quimica. 

Especialidad: Practica de laboratorio indus- 
trial. 


DE BARTOLOMEIS, Alfredo. 


Lugar y fecha de nacimiento: Salerno, 29 de 
septiembre de 1921. 

Domicilio: Corso Dante 40/9, Chiavari. 

Titulo profesional: Titulado en quimica. 

Puestos que ha ocupado: Laboratorio de Pro- 
ductos Quimicos, Salerno. 


GALLIANO, Giulio. 


Lugar y fecha de nacimiento: Cagliari, 10 de 
diciembre de 1913. 

Domicilio: Via Trento 3/11, Génova. 

Titulo profesional: Titulado en quimica y fi- 
sica. ; 

Especialidad: Andlisis quimicos de aceites, 
grasas y derivados; electrotécnico. 


GIANCARLI, Giovani. 


Lugar y fecha de nacimiento: Génova, 6 de oc- 
tubre de 1923. 

Domicilio: Via Malta 3/24, Génova. 

Titulo profesional: Dr. en quimica industrial. 


MAGNANO, Mario. 


Lugar y fecha de nacimiento: Ge-Sestri, 5 de 
mayo de 1920. 

Domicilio: Via Caduti per la Liberta 19/8, Gé- 
nova. 

Titulo profesional: Doctor en quimica. 


MASTRANGELO, Mario. 


Lugar y fecha de nacimiento: Spezia, 1° de sep- 
tiembre de 1907. 

Domicilio; Via Privata Lungo Parco Groppallo 
2/10, Génova. 

Titulo profesional: Quimico titulado. 

Especialidad: Técnico en industria petrolifera. 
Subjefe de Laboratorio. 

Puestos que ha ocupado: Soc. Schell, Soc. Fe- 
rrania, y 8.1.A.C. de Génova. 


OCCHIALINIK, Emilio. 


Lugar y fecha de nacimiento: Fossombrone 

(Pesaro), 10 de diciembre de 1910. 
Domicilio: Via Dodecanneso 21/3, Génova. 
Titulo profesional: Doctor en quimica. 


TORRI, Ciro. 


Lugar y fecha de nacimiento: Génova, 17 de 
septiembre de 1913. 

Domicilio: Via Aquirone 50/20, Génova. 

Titulo profesional: Titulado en quimica. 


INDUSTRIA FARMACBUTICA 
AIRENTI, Alfredo. 


Iugar y fecha de nacimiento: Savona, 24 de 
febrero de 1920. 

Domicilio: Hospital Militar, Ge-Bolsaneto. 

Titulo profesional: Titulado en quimica y for- 
macia. 


MONTECHIARO, Felice Carlo. 


Lugar y fecha de nacimiento: Napoles, 14 de 
enero de 1909. 

Domicilio: Corso Torino 35/4, Génova. 

Titulo profesional: Titulado en quimica. 

Puestos que ha ocupado: Centro Quimico Mi- 
litar en Roma; Ayudante en la Facultad 
de Quimica de la Universidad de Génova; 

‘ Quimico de la 8. A. de Acciaierie di Cor- 

nigliano y Centro Bioquimico. 

Especialidad: Preparaciones farmacéuticas, 
productos quimicos, etc. 


POMAKI, Vittorio. 


Lugar y fecha de nacimiento; Génova, 16 de 
febrero de 1920. 

Domicilio: Via Napoli 3/9, Génova. 

Tttulo profesional: Quimico farmacéutico. 


INDUSTRIA DEL HIERRO Y DEL ACERO 
BERTELLI, Giacomo. 


Iugar y fecha de nacimiento: Génova, 11 de 

. noviembre de 1910. 

Domicilio: Via Pisa 23/15, Génova. 

Titulo profesional: Ingeniero mecAnico. 

Especialidad: Construcciones de calderas y 
trabajos conexos. 


CATTANI, Beniamino. 


Lugar y fecha de nacimiento: Ge-Sampierda- 
rena, 9 de enero de 1912. 

Domicilio: Via Insurrezione 14/5, Ge-Sestri. 

Titulo profesional: Ingeniero titulado. 

Puestos que ha ocupado: Establecimientos Ilva. 


MINASI, Antonino. 


Lugar y fecha de nacimiento: Scilla, Reggio 
Calabria, 19 de noviembre de 1911. 

Domicilio: Via Privata Vianson 31, Ge-Pegli. 

Titulo profesional: Titulado en ingenieria me- 
cfnica. 

Especialidad: Balistica, construcciones de lo- 
comotoras y material ferroviario. 

Puestos que ha ocupado: Soc. Ansaldo. 
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GATTO, Roberto. 


Lugar y fecha de nacimiento: Génova, 6 de ju- 
lio de-1911. 

Domicilio: Via Casareggio 23/6, Génova. 

Titulo profesional: Quimico titulado. 

Especialidad: An4lisis y compuestos minerales, 
metilicos y productos quimicos. 

Puestos que ha ocupado; Consorzio Nazionale 
Produttorio Zuecheti, de la 8. A. Centrale 
del Latte de Génova; 8S. A. Leghe e Metalli, 
Génova, como dirigente técnico. 

Otros informes: Conoce detalladamente los 
andlisis y compuestos metdlicos y produc- 
tos quimicos, minerales, molibdeno, cromo, 
manganeso, aluminio, etc. Metalurgia y fa- 
bricacién al horno eléctrico de hierro-molib- 
deno, hierro-tungsteno, industria aluminic- 
térmica, Acidos colorantes a base de 6xido 
de hierro. 


MERELLO, Giacomo. 


lagar y fecha de nacimiento: Ge-Sestri, 14 de 
julio de 1916. 

Domicilio: Via A. D’Andrade 5/3, GeSestri. 

Titulo profesional: Fundidor. 

Puestos que ha ocupado: 8. Giorgio, Sciaffusa, 
Suiza, y ejerce desde hace veinte aiios. 


MORO, Bonaventura. 


Lugar y fecha de nacimiento: Pinia (Imperia), 
18 de agosto de 1907. 

Domicilio: Via Palazzo 2, S. Remo. 

Titulo profesional: Ingeniero electromecanico. 

Especialidad: Construcciones de hierro, uten- 
silios e implementos, instalaciones de siste- 
mas de ventilacién. 

Puestos que ha ocupado: Director de la Cen- 
tral Eléctrica de Dire-Dausa (1936); O. A. 
R.N. de Génova, como técnico disefiador 
de construcciones. 


PARODI, Leo. 


Lugar y fecha de nacimiento: Ge-Sestri, 28 de 
febrero de 1910. 

Domicilio: Via Caduti per la Liberta 18/4, Ge- 
Sestri. 

Titulo profesional: Ingeniero naval mecanico. 

Puestos que ha ocupado: Soc. Ansaldo. 


PERELLA, Guido. 


Lugar y fecha de nacimiento: Pozzuoli (N4- 
poles), 28 de enero de 1921. 

Domicilio: Viale Franchini 8/4, Ge-Nervi. 

Titulo profesional: Ingeniero mecfnico, 


PINNA, Ernesto. 


Lugar y fecha de nacimiento: Portoferraio, 27 
de febrero de 1911. 


72 


Domicilio: Via A. D’Andrade 32/4, Ge-Sestri. 

Titulo profesional: Carpintero y herrero. 

Puestos que ha ocupado; Ejerce el oficio des- 
de hace veinte afios. 


PRATO, Antonio. 


Iugar y fecha de nacimiento: Lecco, 11 de no- 
viembre de 1911. 

Domicilio: Via Privata Elsa 1/8, Ge-Corni- 
gliano. 

Titulo profesional: Ingeniero mecanico. 

Puestos que ha ocupado: Soc. Ansaldo. 


PREVISTO, Giuseppe. 


Lugar y fecha de nacimiento: Trapani, 1° de 
agosto de 1921. 

Domicilio: Via Rodi 1/1, Génova. 

Titulo profesional: Ingeniero mecanico electri- 
cista. 


RIGGIO, Antonio, 


Lugar y fecha de nacimiento: Agrigento, 18 
de agosto de 1914. 

Domicilio: Via Sivori 2/A, Génova. 

Titulo profesional: Ingeniero mecanico. 


TIZZONI, Giovanni. 


Edad: 41 afios. 

Domicilio: Via Cornigliano 13/A/8, Ge-Corni- 
gliano. 

Titulo. profesional: Ingeniero mecanico., 

Especialidad: Construcciones de locomotoras 
y material ferroviario en general. 


LISTA DE LA OFICINA REGIONAL 
DE TRABAJO DE LAZIO UMBRIA 


(Via Boncompagni 101, Roma) 
INDUSTRIA DEL VIDRIO 
CORZO, Ignazio. 


Lugar y fecha de nacimiento: Campagnano di 
Roma, 17 de febrero de 1912. 

Domicilio: Via Treviso 33/5, Roma. 

Titulo profesional: Ingeniero civil e industrial. 

Puestos que ha ocupado: Director de una in- 
dustria éptico-mecanica. 


FEZZI, Enrico. 


Lugar y fecha de nacimiento: Verona, 10 de 
mayo de 1917. 

Domicilio: Via Emmanuele Filiberto 73, Roma. 

Tttulo profesional: Quimieo titulado. 

Especilidad; Andlisis por medio de rayos X y 
otros anflisis industriales. 

Otros informes: Habla y escribe alemén e in- 
glés. Conoce el francés, 
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GRASSI, Mariano. 


Domicilio: Via Rubicone 42, Roma. 

Titulo profesional: Ingeniero industrial. 

Puestos que ha ocupado: Dos afios en la Ofi- 
cina Termoeléctrica. 


GROSSI, Paolo. 


Lugar y fecha de nacimiento: Roma, 22 de mar- 
zo de 1923. 

Domicilio: Via Appennini 38, Roma. 

Titulo profesional: Ingeniero de minas. 

Otros informes: Conoce el franeés, el ing}és, el 
alem4n, espafiel y ruso. 


MAYORANA, Gaetano. 


Lugar y fecha de nacimiento: Roma, 26 de ju- 
nio de 1921. 

Domicilio: Via Sabrata 13, Roma. 

Titulo profesional: Quimico titulado. 

Puestos que ha ocupado: Analista quimico en 
la Cisa Viscosa. 


PIAZZA, Bruno. 


Lugar y fecha de nacimiento: 22 de marzo. de 
1915. 

Domicilio: Via Bernabei 5, Roma. 

Titulo profesional: Ingeniero de minas, 

Otros informes: Conoce el franeés y el caste- 
Hano. 


INDUSTRIA VINICOLA 
PETRILLO, Giuseppe. 


Lugar y fecha de nacimiento: Pantelleria, 12 
de marzo de 1918. 

Domicilio: Via Reggio Emilia N° 16, Roma. 

Estudios: 5° afio escuela elemental. 

Puestos que ha ocupado: Técnico vinicolo en 
la cantina Bonomo, Roma. 


RIZIERI, Ercolani. 


Lugar y fecha de nacimiento: Velletri, 26 de 
noviembre de 1923. 

Domicilio: Via Paganico 5, Velletri. 

Titulo profesional: Dirigente de cantina. 

Estudios: 2° afio de preparacién en la escuela 
tipo agrario. 


INDUSTRIA QUIMICA 
MARTINELLI, Franco. 


Lugar y fecha de nacimiento: Roma, 31 de ene- 
ro de 1922. 

Domicilio: Via XX Settembre 44, Roma. 

Tttulo profesional: Ingeniero titulado. 

Puestos que ha ocupado: Societa Terni. 

Otros informes: Conoce e) francés, eb inglés y 
el castellano. 
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NEGLIA, Stefano 


Lugar y fecha de nacimiento; Geraci, 15 de 
enero de 1922. 

Domicilio: Via Emmanuele Filibervo 61, Roma. 

Tttulo profesional: Quimico titulade. 

Puestos que ha ocupado: Casa Bombrini e Pa- 
rodi. 


Otros informes: Conoce el inglés y el alemén. 


QUARRA, Giacomo. 


Lugar y fecha de nacimiento: Roma, 4 de julio 
de 1924. 

Domicilio; Via Pietro d’Assisi 11, Roma. 

Titulo profesional: Estudié Quimica hasta 4° 
afio. 


INDUSTRIA DEL PAPEL 
STIASSI, Renzo. 


Iugar y fecha de nacimiento: Roma, .13 de no- 
viembre de 1916. 

Domicilio: Via Sebino 29, Roma. 

Titulo profesional; Ingeniero industrial. 

Puestos que ha ocupado: 3 afios director de 
oficina en el ramo electromecdnico naval, y 
un afio en la industria papelera. 


INDUSTRIA DEL HIERRO Y DEL ACERO 
BALDUCI, Antonio. 


Lugar y fecha de nacimiento; Andria, 16 de 
septiembre de 1918. 

Domicilio: Via delle Fornaei 58, Roma. 

Titulo profesional; Fundidor. 

Pstudios: 3er. aiio elemental. 

Puestos que ha ocupado; Tres afios en la Fon- 
deria Metalli Arturo Veschi, Roma, Via 
delle Fornaci, 62. 


BERTORELLO, Egidio. 


Lugar y fecha de nacimiento: Génova, 3 de fe- 
brero de 1913. 

Domicilio: Via Tirso Nim. 90, Roma. 

Titulo profesional: Quimico titulado. 

Puestos que ha ocupado: 8. A. Dalmine, de 
septiembre de 1935 a octubre de 1936. Labo- 
ratorios siderfirgicos por cuenta de la firma 
Dalmine, en Alemania, en la “Mannesmann 
Rohrenwerke”, con fines de perfecciona- 
miento. Laboratorio experimental de la fir- 
ma Dusseldorf Rath, luego en el Instituto 
de Investigaciones de Duisburg Huckingen. 
Volvié a la firma Dalmine, como Jefe de la 
seccién quimico-analitica del laboratorio 
central, ocupAndose de los andlisis de ace- 
ros metales, etc.; del 30 de junio al 15 de 
noviembre de 1940 fué jefe de la seccién 
metalérgica del taboratorio central. En 
1941, habiendo triunfado en un concurso 
nacional, siguié el curso de perfecciona- 
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miento en metalurgia, organizado por el 
IRI, en los afios 1942, 1943 y 1944, siendo 
colaborador del profesor Calliot del Insti- 
tuto de Quimica de la Universidad de Ro- 
ma, como experto quimico metalairgico; y 
de 1945 a 1947 colaborador del Profesor 
Saraceno, al principio en la Secretaria Téc- 
nica del Ministerio de Industria y Comer- 
cio, luego con el IRI, ocupandose de los pro- 
blemas de planificacién industrial. 

Otros informes: Conoce el inglés, el francés, el 
alem4n, el ruso, el espafiol y el portugués. 


CALCAGNILI, Giovanni. 


Lugar y fecha de nacimiento: S. Ippolito, 6 de 
septiembre de 1921. 

Domicilio; Via Capua 50, Roma. 

Tttulo profesional: Fundidor. 

Otros informes: Conoce el francés. 

Estudios: 5° aiio elemental. 


CINTI, Otello. 


Lugar y fecha de nacimiento: Roma, 25 de fe- 
brero de 1929. 

Domicilio: Via Borghetto Arco Travertino 25, 
Roma. 

Titulo profesional: Fundidor. 

Puestos que ha ocupado: Ha trabajado en la 
fundicién elécetrica Romana, Asociacién de 
Metales, Via Regina Elena 68, Roma. 


Estudios: Cursé la primera preparacién para 


las labores que desempefia. 


DEL PIDIO, Libero. 


Lugar y fecha de nacimiento: Roma, 13 de no- 
viembre de 1907. 

Domicilio: Via Cavour 181, Roma. 

Titulo profesional: Fundidor especialista. 

Puestos que ha ocupado: “Brevetti Gloria”, Via 
dei Prati Fiscali 7, Roma. 


OVIDI, Alvaro. 


Lugar de nacimiento: Montalto di Castro. 

Domicilio: Via Etruria 14 se. A Interior 16, 
Roma. 

Titulo Profesional: Operario. 

Puestos que ha ocupado; Del 11 de noviembre 
de 1939 al 31 de diciembre de 1943, como 
operario provisional en el Laboratorio de 
Precisién del Ejército Italiano, Viale Preto- 
riano Nam. 8, Roma. 


INDUSTRIA DE METALES NO-FERROSOS 
TRIBUSSON, Antonio. 


y fecha de nacimier.to: Lucinico, 22 de 
junio de 1911. 
Domicilio: Via Alessandro Scarlatti 4, Roma. 
Titulo profesional: Quimico analista industrial 
galvanoplastico. 


Puestos que ha ocupado: Trabaja en la Atag 
desde 1947. 


Otros informes: Conoce el polaco y el alem4n. 


INDUSTRIA ALIMENTICIA 
OTTAVIANI, Quintino. 


Lugar y fecha de nacimiento: Fiaminiano, 1907. 

Domicilio: Via Fara Sabina 2, Roma. 

Titulo profesional: Experto en la fabricacién 
de quesos. 


LISTA DE LA OFICINA REGIONAL 
DE NAPOLES 
DONADONO, Giuseppe, Doctor. 

Lugar y fecha de nacimiento: Napoles, 1° de 
agosto de 1919. 

Domicilio: Via Carducci 42, Napoles. 

Titulo profesional: Titulado en quimica indus- 
trial en junio de 1942. 

Puestos que ha ocupado: Actualmente traba- 
ja en la Industria Partanopea Prodotto Chi- 
mici e Metallurgici, Napoles, Via Traccia a 
Poggioreale N° 203. 

Especialidad; Curtiduria, farmacéutica, galva- 
noplastica. 


GAMBARDELLA, Eugenio. 


Lugar y fecha de nacimiento: Napoles, 29 de 
marzo de 1891. 

Domicilio: Via Ferrera 24, N&po 

Titulo profesional: Seguia el aM “ailo de téc- 
nica. 

Puestos que ha ocupado; Societé Bombrini Pa- 
a Delfino, Societé Cloro Soda di Napo- 

Societé Cellulosa d'Italia, actualmente 

rin ee 


LISTA DE LA OFICINA REGIONAL 
DE VENECIA 


LONGO, Sergio. 


Atio de nacimiento: 1922. 

Titulo profesional; Ayudante analista quimico. 

Puestos que ha ocw : Seccién de productos 
Azoicos de la Vetrococke di Marghera, pue- 
de presentar certificados de trabajo ates- 
tiguando el carfcter profesional declarado. 

Otros informes: Fue despedido por falta de 
trabajo. 


LISTA DE ASOCIACIONES DE MILAN 
INDUSTRIA TEXTIL (MAQUINARIA) 
SCARCELLA, Vincenzo, Dr. Ing. 


Lugar y fecha de nacimiento: 8. Giovanni Ro- 
tondo (Foggia), 1° de enero de 1924. 

Titulo profesional: Ingeniero industrial mecé- 
nico titulado. 

Puestos que ha ocupado: Trabaja en la Uni- 
versidad de Bolofia. 
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COLIO, Orazio, Dr. Ing. 


Lugar y fecha de nacimiento: Foggia, 25 de 
septiembre de 1922. 

Titulo profesional; Ingeniero titulado, e inge- 
niero industrial. 

Puestos que ha ocupado: Mecdnico del Politéc- 
nico de Turin hasta noviembre de 1947. En- 
cargado del disefio de maquinaria en el Ins- 
tituto Técnico Industrial del Gobierno, “E. 
Conti”, de Milan. 


INDUSTRIA TEXTIL (QUfMICA) 


CONTINI, Arnaldo, Dr. 


Lugar y fecha de nacimiento: Oristano, Caglia- 
ri, 18 de febrero de 1900. 

Domicilio: Via Paletta 8, Novara. 

Titulo profesional: Quimico, especialista en la 
fabricacién de anilina. 

Estado: Casado, con tres hijos. 

Puestos que ha ocupado: Director técnico de la 
Societa per Azioni S.1.C. A.M. Fabrica- 

_ eacién e Industria de colorantes de anilina. 

Actividad profesional: De 1929 a 1930 trabajé 
en la Oficina Metalargica del Dr. Atzeri, en 
Mil4n, Via Pestalozzi 10, en la seccién de 
tratamientos térmicos. De 1930 a 1934, jefe 
quimico y consejero técnico de la 8. A. Dis- 
tillazione Italiana de Combustibles de Vene- 
zia Marchera, hasta 1934, dirigiendo la gra- 
duacién quimica y varias operaciones co- 
nexas. De 1935 a 1939, dirigente en el ramo 
de la industria quimica, con el Dr. Saronio, 
en Melegnao, Milan, dedicado a la fabrica- 
cién de productos derivados de bencina, naf- 
talina, etc., y a la fabricacién de colorantes, 
productos b4sicos e investigaciones conexas. 
De 1939 a 1941, director técnico del esta- 
blecimiento Litacrom 8. A.1, en Venezia 
Marchera, para la fabricacién y elabora- 
cién de aceites minerales y vegetales, gra- 
sas, etc. De 1942 a 1945, estuvo con la So- 
cieté Montecatini de Mil4n, y luego en el 
Instituto Donegani de Novara, y luego en 
el instituto precitado, hasta fines de 1943, 
encargado de las investigaciones de una 
nueva sintesis del nilén en el Instituto 
del Nilén de Milan. De 1945 a 1948, diri- 
gente y propietario del laboratorio quimico 
de preparaciones org4nicas del Dr, A Con- 
tini, que fue transformado mfs tarde en 
Sociedad por Acciones, denominada “Con- 
sorzio Prodotti Farmaceutici”, que terminé 
sus actividades en febrero de 1948. Consul- 
tor en la industria de colorantes, 8. A. — 
vorazione Italiana Pellani, de Turin, 
oficina en Trofarello. Desde el 1° de julio de de 
1948, consultor y director técnico de la fir- 
ma 8. A. SICAM, para la industria de colo- 
rantes de anilinia, en Triulzi: colorantes 
al cromo, cdlorantes fcidos, colorantes di- 
versos. 
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Nota: Actividades especificas en la fabri- 
cacién de colorantes de anilina y en la 
fabricacién conexa en la “Industria Qui- 
mica Dr, Saronio Di Melegnano”, como 
dirigente AR, en la Societ& Monteca*ini; 
Instituto de Investigaciones Quimicas 
G. como investigador en la 

Sociedad Anénima SICAM, Industria 

Colori Anilina, ete. 


, GRATTAROLA, Livio, Dr. 


Lugar y fecha de nacimiento: Sestri Levante, 
30 de abril de 1918. 

Titulo profesional: Quimico titulado. 

Puestos que ha ocupado: Universidad de Pa- 
via, 19 de febrero de 1943. Ha trabajado en 
la firma Padania de Roma, en la elabora- 
cién de glicerina, etc., y en la firma I. N. 
S. A., en la produccién de telas, como jefe 
de las operaciones quimicas, durante los 
afios universitarios y ha participado en la 
sacarificacién como quimico en la regula- 
cién de la produccién. 


Ewnorecnica 
BACCARANI, Alvio 


Edad: 38 afios. 

Domicilio: Sassuolo (Médena), Via XX Set- 
tembre. 

Actividad profesional: Ha dirigido importan- 
tes empresas vinicolas. 

Estado; Casado y con prole. 


BATTISTINI, Nadir. 


Edad; 25 afios. 

Domicilio: Via Dandini 5, Cesena (Forli). 
Titulo profesional: Principiante. 

Estado: Soltero. 


BINELLO, Giuseppe. 


Edad: 24 afios. 

Domicilio; Priacea d’Alba (Cuneo). 
Actividad profesional; Primer empleo. 
Estado: Soltero. 


BURONI, Rinaldo. 


Edad; 60 afios. 

Domicilio: Comacchio (Ferrara). 

Actividad profesional: Ya ejercié y ha sido di- 
rector de una empresa vinficola. 

Estado: Casado y con prole. 
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DALL ’ARMELLINA, Walter. 


Edad; 29 afios. 
Domicilio: Mareno di Piave (Treviso). 
Actividad profesional: Ya ejercié y ha traba- 
jado en empresa de su propiedad. 
Estado: Soltero. 
(Concluir4) 
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Mercado de Bélgica 





INFORME DE NOVIEMBRE DE 1950 


LA SITUACION INDUSTRIAL BELGA 


Carbén.—En septiembre Gltimo, la produc- 
cién de carbén se elevé a 2.387,060 toneladas 
por 25.7 dias de extraccién; el promedio de 
produccién diario se -establecié en 91,714 to- 
neladas. Las cifras correspondientes al mes 
de agosto eran respectivamente de 2.025,000 
toneladas y 88,429 toneladas; por consiguien- 
te la produccién de septiembre ha sido’ neta- 
mente favorable. Sin embargo, el promedio de 
produccién diario queda inferior al correspon- 


dé 


diente de los seis primeros meses del afio, y 
principalmente comparandolo con el mes de 
abril, en que se registré el tonelaje mds eleva- 
do (98,744 toneladas), que es la extraccién 
mas elevada habida en los nueve primeros me- 
ses del afio actual. 

Las existencias siguen reasorbiéndose, y se 
establecen a fines de septiembre en 2.018,000 
toneladas; en relacién con el mes anterior dis- 
minuyeron en 416,000 toneladas. En el cua- 
dro siguiente apuntamos las cifras del mes de 
septiembre de 1950, comparadas las del mis- 
moe mes del afio 1938. 





Septiembre 
1938 1950 


Porcentaje 
1938 = 100 





Produccién total (toneladas) 
Ntiimero de dias de extraccién 


Produccién diaria (promedio de tonela- 





98.8 
105.3 


2,386,650 
24.4 


2.357,060 
25.7 
97,814 


91,714 93.8 





Mejoré sensiblemente la produccién de las 
industrias del coque, pues de 343,210 en agos- 
to pasé a 390,560 en septiembre, siendo, por 
lo tanto, el aumento de produccién de un 
13.8%. 


Industria sidertirgica.—E] aumento de ac- 
tividad registrado por la industria del coque 
esté relacionado con el renuevo de actividad 
intensa mostrado por la industria sidertdrgi- 
ca. El mejoramiento que se nota en este sec- 


tor corresponde tanto a los productos brutos 
como a los acabados. 

El tonelaje de fundicién producido fue de 
1.268,780 toneladas, y la produccién de acero 
bruto pas6 de 262,040 en agosto a 364,180 en 
septiembre. El m&ximo que se habia regis- 
trado fue la produeccién de marzo de 1949, con 
408,950 toneladas. 

El cuadro que sigye compara las cifras 
del mes de septiembre de 1950 con las corres- 
pondientes de igual mes de 1937 y 1949 (ci- 
fras en toneladas) :. 





Conicepto 





266,340 
268,880 
215,210 
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COMERCIO ENTRE LA UNION ECONOMICA BELGO-LUXEMBURGUESA Y MEXICO 
(Nueve primeros meses de 1950) 


1. IMPORTACIONES BELGO-LUXEMBURGUESAS DE PRODUCTOS MEXICANOS 








SECCIONES 








000 
ilos 


SECCION I.—Animales vivos y prod 
males: 











3 Animales vivos, carnes freseas, pescados. 
) Productos de hacienda o de cria 
SECCION Il, 1 -Preductos vegetales: 














ayes y 

Plantas 

iON ti Productos minerales: 
——— cal, e 


jerras, 





les, otras materias © fésiles. 
SECCION IV. + "productos de la industria ab 


b) Frutas frescas 


menticia, 
a) Preparaciones de legumbres, ete... | 
e Desechos de Is e la industria alimenticia 

















SBCCION VII.—Cueros, peleteria y + ntl 


a) 


saneiios 
de piel 0 cuero 
SS IL.—Productos de la industria) 











"Sodas, borra, seda artificial 
2 Lana, crines, pel 
Algodén 





e) a : 
p } wong confeecionados 
foro eg fieltros, ete 
SECCION X.—Maderas, articulos de madera o} 


coe 
SECCION Xi.—Caucho y articulos de caucho | 
SECCION XII.—Papeles y sus aplicaciones: 
a) Papel y cartén, ortieales de dichas ma- 
terias 
b) Articulos a librerfa y productos de las! 


SECCION oe dis —Articulos de piedra y otras 
materias, 





a) Piers p preciosas ; | 
® ———- de piedra 


‘erdmi' 
SBCCION XIV. —Vidrivs y articulos de vidrio 
SECC —Metales y articulos de aan ‘| 
| ol 

| ; 17,275 | 2,244 

Maquina instrumentos v 
a@paratos; material 
a) Calderas, ns ang aparatos, piezas) 
6b) Maguinas y aparatos eléctricos y y te 

Migeings ezas suelvas. 
eae XVIL.—Vehiculos: 
Sutemnéviion, bicicletas / 
3 — de ferrocarril y material ferro-! 


SECCION. Mv: —Relojeria. instrumentos y| 
toa: 














‘ : ‘ 
o bs igeees ‘}: Sees ae 
1,906 | 31,471 | 12,165 | 118.860 | 13,866 | 345.282 , 
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ii.- EXPORTACIONES DE LA UNION ECONOMICA HACIA MEXICO 





Julio 
SECCIONES 





Kies 





SECCION L.—Anwmales vivos y productos ani- 
males: 























SECCION VII.—Cueros, 
° Pr materias: 


§) Aitloabe’be jel o 


SEC CCION VILL.— ie de: ie sdeeatd 
a) Sedas, borra, — eotiichss, 


Lino ; 
Vestidos confeccionados.. ; 

Huatas, fieltros, etc. . hye 
8 ION X.—Maderas, articulos de madera 0 


SECCION Xi.—Caucho y articulos de couche. 
a Tee XIL.—Papeles y sus aplicacion 
Papel y cartén, articulos de dine = ma- 


Ec bs ay ahs 


artes 
SECCION XIII. padedinaies ‘de piedra y otras 
ee lora: 
r preciosas.... 
6) Artfeulos de piedra.. er 
SN dF uso 0'c v.04 0048 Cuca p bes 
SECCION XIV.—Vidrios y articulos de vidrio. 
SECCION XV. ee y omnes de metal: 
b) fine y acero...... 
€ oe. , 


entenne’ Tie Maswines,” instrumentos 
aparatos: material eléctrico: 
a) Sapaen, mdéquinas, aparatos, piesas 


b) Maqainss y aparatos ‘eléetricos y dlec- 


tromecdnicos. pee. pimene on sueltas. 
——_ XVIL— 
a) A vee tly oy bicicletas. ‘ 
b) Vebfeulos de ferrocarril y material ferro- 


SECCION. ‘xv II1.—Relojeria, wnstrumentos y 


Gparatos: 
a) Relojerfa aaaee 
. Instrumentos no ‘especificados inne pat 
Instrumentos de m' as 
8 ION XXII. —Diversce: 
e) — 


























13,143 
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Durante el mes de agosto, la actividad del 
sector de las fabricaciones metdlicas siguié to- 
davia influenciado por las vacaciones pagadas, 
Por otra parte, las cifras relativas a las ex- 
pediciones fueron fuertemente afectadas por 
la huelga habida en el puerto de Amberes. 

Sin embargo, siguen progresando los pe- 
didos que se recibieron, los cuales alcanzaron 
la suma de 3.232,000 francos belgas en agosto. 


Industria textil—En agosto, las industrias 
textiles volvieron a tener un alto grado de 
actividad: todas las ramas de tejidos estén en 


alza; igual situacién prevalece en las hilan- 
derias, salvo por lo que respecta al cfflamo. 
El sector donde se registran cifras de pro- 
duccién més favorables es el de la lana pei- 
nada. 


Industria del papel_—Segin las cifras pro- 
visionales que se conocen para septiembre, la 
produccién que corresponde a esta industria 
(24,497 toneladas) es superior a la del mes de 
marzo anterior, que habia sido la m4s elevada 
del presente afio (1950). 


EL; COMERCIO EXTERIOR DE LA BNION ECONOMICA BELGO-LUXEMBURGUESA 
(TERCER TRIMESTRE Y NUEVE PRIMEROS MESES DE 1950) 


Segin los datos estadisticos mensuales, proporcionados por el Instituto Nacional de 
Estadistica de Bélgica, el comercio exterior de la Unién Econémica Belgo-Luxemburguesa 
se establecié aproximadamente como sigue, al finalizar el tercer trimestre de 1950: 





Mes Toneladas Valor en 1,000 Frs. 


Toneladas Valor en 1,000 Fre. 


Toneladas Valor en 1,000 Frs. 





Importaciones ordinarias 


2.192,644 6.228,939 
1.960,942 5.206,735 
2.512,722 8.868,838 


Julio’. ... 
Agosto .. 
Septbre. . 


Importaciones ordinarias 


1.328,424 5.586,173 
850,335  3.900,261 
1.019,924 5,369,434 


Julio. ... 
Agosto .. 
Septbre. . 


Imp. temporales 


52,548 
43,687... 
69,396 


Exp. 


71,264 
43,194 
98,261 


Totales 


2,245,212 6.744,914 
2.004,629 5.610,707 
2.582,118 9.759,138 


516,521 
403,972 
890,300 


temporales 


679,253 
477,493 
776,802 


1.394,688 
893,529 
1.118,185 


6.265,426 
4.370,754 
6.146,236 


Por consiguiente, las cifras globales correspondientes a los nueve primeros meses de 


1950 son las siguientes: 


Concepto 


Importaciones ordinarias 
Importaciones temporales 


Total de los 9 primeros meses: ...... 
Exportaciones ordinarias 
Reexportaciones 


Total de los 9 primeros meses: ...... 


Toneladas 


20.066,968 
571,214 
20.638,182 
10.702,197 
776,223 


11.478,420 


Millares de francos 


61,524,051 
4.941,593 


66.465,644 
50.389,242 
5.598,634 


55.987,876 





MOVIMIENTO DEL PUERTO DE AMBE- 
RES EN NOVIEMBRE DE 1950 


El tréfico maritimo del puerto de Ambe- 
res no aleanzé en noviembre las cifras elevadas 
de entradas y salidas de barcos que consiguié 
en octubre. Sin embargo, tomando el movi- 
miento desde el primer dia del presente ajio, 
el total sobrepasa la cantidad correspondiente 
al mismo periodo del afio pasado. 

En el transcurso de noviembre llegaron al 
puerto de Amberes 906 navios, sumando -jun- 
tos 2.237,774 toneladas, contra 992 navios con 
2.415,155 toneladas en octubre diltimo, y sola- 





mente 767 barcos con 1.726,762 toneladas en 
noviembre de 1949, 

Por consiguiente, al finalizar el mes de no- 
viembre del presente afio, el puerto de Ambe- 
res habia acogido 8,754 barcos, sumando en 
total 20.228,182 toneladas, contra 8,723 na- 
vios y 19.886,006 toneladas correspondientes 
a los 11 primeros meses de 1949. La diferen- 
cia es poca (31 barcos), pero, sin Ja huelga que 
estallé en agosto y duré m&s de un mes, no 
cabe duda que los resultados hubiesen sido me 
jores, ya que cada mes crece el nimero de bar- 
cos que vienen a cargar y descargar en Am- 
beres. 
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Por lo que se refiere a los pabellones, la 
Gran Bretafia guarda el primer lugar, con 214 
unidades y 557,220 toneladas. Siguen: Holan- 
da con 191 bareos y 385,338 toneladas; No- 
ruega con 85 barcos y 257,126 toneladas; Sue- 
cia, 71 barcos y 156,410 toneladas; Francia, 
41 navios y 144,117 toneladas; Estados Uni- 
dos, 26 navios y 140,975 toneladas; Bélgica, 45 
navios y 140,975 toneladas, etc. A pesar de 
haberse levantado las restricciones que existian 
contra las dimensiones de los barcos de Alema- 
nia, este pais se coloca solamente en la déci- 
ma posicién, pero prevalece la opinién de que 
su situacién mejorard en breve. 

En el mismo noviembre, se registré la llega- 
da de 19 petroleros, contra 12 durante el mis- 
mo mes de 1949. 


EL MERCADO AMBERENSE DE PRO. 
DUCTOS COLONIALES 


Maderas.—Las maderas del Congo siguen 
teniendo buen mercado en Amberes, tanto por 
lo que se refiere al mercado interior como 
para.la exportacién. Los precios_se mantuvie- 
ron, situéndose a fines de noviembre como si- 
gue (maderas desenrolladas, por m*, espesor 2 
mm., ex almacén, desadfanadas) : Bobelé, 11.00 
francos; Bomanga, 11.75 francos; Bonkonko, 
10.75 francos; Ipaki (caoba), 12.50 francos; 
Lolako, 11.50 francos. 


Café.—El mercado mundial parece haber 
sido mejor orientado durante el mes de noviem- 
bre. En Bélgica, sin embargo, la demanda 
quedé muy débil, a pesar de que se ofrecieron 
los granos a precios inferiores a los que rigen 
actualmente. A fines del mes, los precios se 
presentaron como sigue (en francos belgas por 


Producto 


Aceite de cacahuates, base 3% FFA. ma&x. 5% 


Aceite de ajonjoli, base 3% FFA. max. 5% ... 


Aceite de palmera, base 7% max. 814% 

Aceite de palma, base 7% 
nel 

Almendras palmeras, conttato Liverpool 22A 

Semilla de ajonjoli, contrato IOSA 


Semilla de ricino.—Segin lugar, los pre- 
cios fluctuaron alrededor de 8.75 
kilo, CIE Amberes. 


francos por 


kilo, CIF) : Robusta, 46.00, grano gordo, y 44.00 
grano mediano ; Ardbiga, 61.00, plantaciones, y 
58.00, indigena. Como dijimos . anteriormente, 
aun estos precios fueron nominales, por falta 
de interés de los compradores. 


Cacaco.—Estuvo el mercado muy poco acti- 
vo, y por lo tanto débil durante el mes de no- 
viembre. No obstante, los precios del cacao del 
Congo se sostuvieron relativamente, pues osci- 
laron entre 40.00 y 41.00 frances por kilo, CIF. 


Caucho.—El mercado del caucho se ha mos- 
trado muy sensible a las influencias contradic- 
torias sobre los acontecimientos del Extremo 
Oriente. Principié el mes en alza, subiendo los 
precios de los R.S.8./R.M.A.I. de 72.65 fran- 
cos, el dia Gltimo de octubre, a 82.30 el 10 de 
noviembre, por kilo CIF. Después fueron orien- 
tados hacia la baja, situ4ndose en 62.40 el 
27 de noviembre; pero, debido a las noticias 
que llegaron relativas a las operaciones en 
Corea, subieron de nuevo, cotizindose a 78.45 
el 29 de noviembre y cerrando el mes a 72.65, 
exactamente como habia empezado. 


Fibras.—Buena demanda favorecié a las 
fibras del Congo Belga, disponibles o por em- 
barcarse en fecha préxima. Segin calidad y 
clasificacién, los precios se sostuvieron como 
sigue (francos por kilo, CIF’): Urena, 17.75 a 
18.75; Punga, 14.75 a 15.75; Cuttings, hilados, 
fibras no especificadas, de 12.00 a 12.50. 


Oleaginosas.—Sobre un mercado normal- 
mente sostenido, los precios de las almendras 
y aceites de palmera y de palma se han afir- 
mado y mejorado. A fines de noviembre se 
cotizaban, por tonelada CIF, en barriles per 


, max. 814%, en barriles perdidos o a gra 


de 18,250 a 18,500 


Harina de mandioca.—Se noté el precio 
vendedor de 315.00 francos por 100 kilos, pero 
los compradores se negaron a pagar més de 
305.00 francos. 
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Mercado del Brasil 





INFORME DE OCTUBRE DE 1950 


EL COMERCIO EXTERIOR DEL BRASIL, 
DE ENERO A AGOSTO DE 1949 Y 1950 


EXporTAciOn 


1) El valor de la exportacién nacional de 
enero a agosto del afio 1950 acusé, frente a 
un periodo idéntico de 1949, un aumento de 
2,210 millones de cruzeiros, debido principal- 
mente a las ventas de café (Cr$ 2,738.583,000) 
y de cacao en almendra (Cr$ 263.005,000) ; tos 
demas productos en conjunto presentaron una 
reduccién de 792 millones de cruzeiros. 


2) En lo que respecta al volumen fisico, se 
observé una disminucién de 168,949 toneladas, 
como consecuencia principalmente de embar- 
ques menores de café (—177,259), azfcar ... 
(—38,585), platano (—35,821), tortas para 
animales (—724,274), algodén en rama 
(—20,090) y ricino (—16,769). 


3) Para los paises del 4rea de monedas 
convertibles, las exportaciones cifraron 8,936 
millones de cruzeiros, o sea 29% mas que el 
total de enero a agosto de 1949; en cuanto a 
los abastecimientos del 4rea soft (de monedas 
inconvertibles) se mantuvieron practicamente 
en el mismo nivel, con un aumento de un 4%. 


ImMportTaciOn 


1) El movimiento importador mostré un 
apreciable crecimiento de 1.061,947 toneladas, 
en virtud de mayores compras de combustibles 
y materias primas. Con todo, el valor global 
correspondié a apenas 84.5% del monto regis- 
trado el afio anterior, gracias, sobre todo, a la 
represi6n ejercida en las compras de diversas 
mercancias de alto valor unitario, como auto- 
méviles de. pasajeros (—Cr$337.305,000), ac- 
cesorios para automéviles de toda especie 
(—Cr$ 258.118,000), camiones de carga y pa- 
sajeros, ambulancias y semejantes 
(—Cr$ 91.439,000), tejidos de lino 
(—Or$ 147.641,000) y refrigeradores 
(—Cr$ 94.997,000). 


2) Las adquisiciones de mercancias clasifi- 
cadas como no esenciales se redujeron a la mi- 
tad del valor registrado en enero-agosto de 
1949, y representaron apenas 7.5% del valor 
total; en cuanto al afio anterior, su participa- 
cién fue de 12.4%. 


3) Las importaciones provenientes del Area 
hard (monedas convertibles) indicaron dismi- 
nucién de 34.7% en valor en cuanto a las 


compras hechas en el 4rea de monedas incon- 
vertibles, mostraron un incremento del 17.9%. 


BALANZA COMERCIAL 


1) Presentan un contraste notable los re- 
sultados generales del perfodo en cuestién: en 
cuanto al afio 1949, se observé un déficit con- 
siderable de 1,650 millones de cruzeiros, provo- 
eado exclusivamente por el intercambio con el 
4rea convertible; en 1950 se verificé un apre- 
ciable super4vit de 2,661 millones, que se debié 
integramente al saldo favorable obtenido en la 
referida frea monetaria. 


2) La contratacién de las compras en: el 
4rea hard (—3,000 millones de cruzeiros) y 
en el aumento en el valor de las exportaciones 
de café (+2,700 millones) fueron los dos prin- 
cipales factores responsables de la gran dispa- 
ridad de resultados (4,300 millones de cruzei- 
ros) observada en la comparacién de los perio- 
dos de enero a agosto de 1950 y 1949. 


3) Como principales causas del déficit co- 
mercial en el 4rea de monedas inconvertibles 
pueden apuntarse: a) la reducida participa- 
cién del café en las exportaciones para la mis- 
ma 4rea; b} baja en las ventas de algodén en 
rama, principal producto de exportacién bra- 
silefia para dicha frea; c) desvio de compras 
del 4rea hard para el 4rea soft; d) menor rigor 
en la discriminacién oficial de importaciones 
provenientes de paises de monedas inconverti- 
bles, comparativamente con la ejercida en el 
4rea de monedas fuertes. 


RESUMEN DEL COMERCIO 


(Enero-agosto) 
Pertodo 1,000 toneladas 


EXPORTACION 





Diferencia en 1950.. 


IMPORTACION 





Diferencia en 1950: -++1,062 
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EXPORTACION * 
Enero-agosto 





Toneladas Miles de cruseiros 


Paises 1949 1950 “o 1949 1950 








Alemania. 53,464 37,625 — 15,839 302,911 
Argentina. ........ 405,793 224,280 — 181,513 837,379 . 
CUED «is -c.0c0'0 0 90,019 70,109 19,910 194,780 
Checoeslovaquia . . 6,168 810 61,038 
Chile. . 14,876 1,065 98,468 
Dinamarea. . ..... 43,276 21,814 137,083 
Espafia. . 26,197 15,448 284,785 
Estados Unidos. .. 1,022,754 65,140 
Finlandia. . ...... 1,342 8,331 
Francia. . 43,415 7,092 
Gran Bretafia. ... 172,323 70,940 

77,751 12,295 

2,592 
33,449 
10,754 
17,401 
82,654 
11,821 


LL +) L+tt+t+ 1 1+ 
+)++++] | 


H/F) 1 P+4++ 


Unién Belgo-Luxem- 
burguesa....... 111,513 
Unién Sudafricana. 23,658 
Uruguay. . 59,089 
Venezuela. . ...... 2,381 
117,336 

2.380,026 2.211,077 — 168,949 11,943,172 14.153,054 


IMPORTACION * 
Enero-agosto 


ee a 











Toneladas ‘ Miles de cruzeiros 


1950 “= 1950" 1949 1950 ton 1980 





Alemania 18,358 — 2,139 65,027 144,176 + 79,149 
Argentina 647,953 + 342,160 1.046614 1.306,632 + 260,018 
Canada 2 44,424 + 13,903 128,012 119,483 — 8529 
Checoeslovaquia .... 21,203 + 5,592 159,078 . 71,020 
46,906 + 2,581 171,953 24,167 
Dinamarca 25,847 + 8,679 37,722 39,365 
Espafia 5,120 + 2,158 39,546 + 24,135 
Estados Unidos j 946,966 — 134,380 6.498.588 é —2.830,427 
Finlandia 32,932 + 20,554 45,533 3+ . 29,340 
Francia 22, 83,739 + 61,194 271,502 + 143,324 
Gran Bretafia 310,351 + 1.659,895 1.593433 — 66,462 
Holanda 5, L 96,193 220,498 + 124,805 
75,473 9,020 — 66,453 
231,330 149,839 — 81,491 
Noruega . 2 86,362 192,887 + 106,525 
Portugal 5 ‘ 3,638 102,337 34,296 — 68,041 
133,025 + 63,021 392,047 526,841 + 134,794 

3,608 — 5,128 402,916 228,971 — 173,945 

Unién Belgo-Luxem- , 

burguesa 264,004 + 125,419 771,787 +. 241,059 

Unién Snudafricana . 6,333 + 5,687 ¢ + 14,008 
17,629 — 56,083 — 87,631. 

343,777 + 109,118 + 58,629 

2.343.660 + 400,268 : + 126,771 

5,366,793 +1.061,947 13.593,452 11.491,708 —2.101,744 


y Fi i Ministerio de Hacienda del Brasil, 
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COMERCIO EXTERIOR POR AREAS MONETARIAS 
Enero-agosto 


a) Resumen 
(Millones de cruzeiros) 


Exportacién Importaciéna Balaneta 
1949 1950 1949 1950 ‘1949 1950 


Moneda inconvertible 5,017 ««45,217' +4973 5862 + 44 — 645 


Moneda convertible 6,926 8,936 8,620 5,630 —1694 + 3,306 
11,943 14,153 13,593 11;492 —1,650 + 2,661 











Areas 











b) Monedas inconyertibles 
(Miles de cruzeiros) 





Exportacién Importacién Balanza 


1949 1949 1950 1949 





Paises 





Argentina 1.046,614 2 — 209,235 
Australia 5,526 + 119,012 
Bolivia 1,561 
Checoeslovaquia .... 159,078 
Chile 171,953 
Dinamarca ‘ 37,722 
Egipto 5,373 8,578 
Espafia . 39,546 
Francia ¥ 217,502 
Gran Bretafia ‘ ‘ 1.659,895 
Holanda . 96,193 
Iraq — 


75,473 

598 
86,362 192,887 
48 


Nueva Zelanda = 
Paquistan 5 11,613 16,362 

560 138 
392,947 526,811 


| +++++ | ++ 
[+141 +1 +++ 


Unién Belgo-Luxem- 

burguesa 530,728 771,787 
Unién Sudafricana. . ¥§ 14,945 28,953 
Uruguay t 176,465 88,834 
Yugoeslavia 5 73 10,756 
Otros paises p 304,217 186,325 289,102 


Totales : 5.216,883 4,973,357 5.861,660 


+ 47,849 
+ 51,774 
+ 4,849 
+ 15,115 


— 644,777 





+/++ | | 





c) Monedas convertibles (délar, escudo y frauco suizo) 


(Miles de cruzeiros) 





Exportacién Importacién Balkoza 
1949 1950 1949 1950 1949 1950 


302,911 147,784 65,027 144,176 237,884 + 3,608 

864 2,457 Be: son 864 + 2,457 

Antillas Holandesas . . 972 587 949,204 1,042,518 948,232 —1.041,931 
Austria 3,824 6929 17,829 11,922 14,005 — 4,993 
Canada 194,780 201,663 128,012 119,483 66,768 + 82,180 


503,351 359,420 1.160,072 1.318,099 656,721 -— 958,679 





Patses 








83 





Febrero de 1951 








Exportacién Importacién 


1949 1950 
Suma anterior . .: 1.160,072 1.318,099 
i 936 


Paises 
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INFORMACION CONSULAR NUM. 2 


Mercado del Canadd 
INFORME DE NOVIEMBRE DE 1950 


COMERCIO EXTERIOR CANADIENSE DE ENERO A NOVIEMBRE 
(EXCLUYENDO ORO) * 
(Millones de délares canadienses) 











Concepto 





Con todos los paises: 


Importaciones para el consumo... . 2,405.0 
Exportaciones de productos domés- 
ticos : 2,759.0 


31.7 
5,195.7 
Balanza del comercio ............ ‘ +385.8 


Con el Reino Unido: 


Importaciones para el consumo... ‘ 274.9 
Exportaciones de productos domés- 
ares , 638.4 


jeros . : 1.6 
Total del comercio ‘ 914.9 
Balanza del comercio ‘ +365 .2 


Con los Estados Unidos: 


Importaciones para el consumo... f 1,646.4 
Exportaciones de productos domés- 

PONE? UEC Er a ey 1,353.2 
Exportaciones de productos extran- 


f 19.6 
Total del comercio . 3,019.1 


Balanza del comercio : —273.7 
* Datos proporcionados por el Departamento de Estadistica Federal del Canadé. 





IMPORTACIONES DEL CANADA EN NOVIEMBRE DE 1950 (EXCLUYENDO ORO) 
(En millones de délares canadienses) 





Concepto Noviembre De enero a noviembre inclusive 
1949 1950 19490 1950 





GRUPOS PRINCIPALES 


Productos agricolas 

Animales y productos animales 

Fibras textiles y sus productos 
Madera, productos de madera y papel 
Hierro y sus productos 

Metales no ferrosos y sus productos 
Minerales no metflicos y sus productos 
Productos quimicos y sus derivados 
Mercaderias miscelaneas 
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Cohcepto 





AREAS GEOGRAFICAS 
Paises del Imperio Briténico: 








Total de paises del Imperio Britanico 
Paises extranjeros: i 
Estados Unidos y sus posesiones 


América Latina ; 20.3 
Europa ‘ 15.1 


7.2 





Total de log paises extranjeros ‘ 257.8 


Total de las importaciones para el consumo. 239. 327.9 





IMPORTACIONES CANADIENSES, DEL REINO UNIDO Y DE LOS ESTADOS UNIDOS 
(EXCLUYENDO ORO) 


(En miles de délares canadienses) 





Grupos principales 





Reino Unido: 


Productos agricolas 

Animales y productos animales 

Fibras textiles y sus productos 

Madera, productos de madera y pape! ... 
Hierro y sus productos 

Metales no ferrosos y sus productos 
Minerales no metalicos y sus productos .. 
Productos quimicos y sus derivados .. 
Mercaderias miscelaneas 





372,188 
Estados Unidos: 


Productos agricolas 162,056 
Animales y productos animales 51,307 
Fibras textiles y sus productos 132,078 
Madera, productos de madera y papel ... 84,603 
Hierro -y sus productos 53,191 ‘ 784,993 
Minerales no metdélicos y sus productos .. 11,829 123,593 
Metales no ferrosos y sus productos 34,438 , 395,838 
Productos quimicos y sus derivados .... 11,232 897 ¢ 124,300 
Mercaderias miscelaneas 11,316 125,431 





162,727 214,769 1. 1,948,200 
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Mercado de Cuba 





INFORME DE NOVIEMBRE DE 1950 


AZUCAR 


Los circulos azucareros de Cuba se mues- 
tran optimistas, dadas las condiciones mun- 
diales actuales, en cuanto a las perspectivas 
de este pais para la colocacién de sus azticares, 
mieles y alcoholes a precios razonables, que 
guarden relacién con los precios indices de los 
alimentos que importa el mismo. 

En cuanto a la competencia de otros paises 
en el mercado azucarero, aparece en la revista 
“Cuba Econémica y Financiera”, correspon- 
diente al mes de noviembre de 1950, el siguien- 
te articulo relacionado con México, y que a 
continuacién se transcribe: 


”En un folleto que nos envia desde Mé- 


xico nuestro amigo el Lic. José Ch. Rami- 
rez, gerente general de la cooperativa de 
Ejidatarios y Obreros del Ingenio El Man- 
te, folleto que se titula “Cuatro Conferen- 
cias”’, el lider de los obreros azucareros 
mexicanos, Sr. Ramirez, en pégina 33, hace 
la siguiente observacién : “Existen otras va- 
rias cooperativas que regentean negocios 
agucareros ademas de la del Mante, tales 
como “Zacatepec” en el Estado de Morelos, 
“San Francisco Naranjal” en el Estado de 
Veracruz y “Tuzamapan”, también en Vera- 
cruz, Puede asegurarse que estas cooperati- 
vas responden a su finalidad, con los na- 
turales inconvenientes que sufren los demas 
ingenios, de que los costos de produccién 
no permiten alcanzar un maximo de efi- 
ciencia debido a que los precios regulados 
para el producto estén sujetos a las con- 
diciones del mercado interior, y a que las 
ventas al extranjero representan fuertes 
pérdidas, pues en las filtimas operaciones 
con Inglaterra, Estados Unidos, Francia, 
Chile e Italia se tuve una pérdida global de 
$ 28.378,478.46, o sean $166.15 por tonela- 
da de azticar”’. (Creemos que bastan estas 
declaraciones del conocido azucarero mexi- 
cano para acallar un tanto les temores de 
algunos circulos cubanos en cuanto a la 
posible competencia de México en los mer- 
cados azucareros mundiales).” 


Asimismo, reproducimos un euadro compa- 
rativo de las exportaciones de azicar crudo 
realizadas por Cuba durante el afio 1949 y 
hasta octubre de 1950: 
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Az6car crupo 
(Exportacion en toneladas espafiolas) 











Valor total de las exportaciones 
(en pesos cubanos) 
see 
$ 1.681,339 
1,852,057 
2.528,244 
1,853,349 
1.597,441 
2.069,317 
3.331,448 
2.905,169 
2.983, 387 


$ 20.806,762 








Noviembre. .. 
Diciembre . 





COTIZACION DE VIVERES 


(Asociacién Nacional de Comisionistas 
dei Comercio Exterior) 


Estos precios en mercancias de importacién 
son a base de costo, flete y seguro Habana. 


Pro@ucto 


Aceite de girasol argentino .... 
Aceite de soya, en tambores . 

Ajos norteamericanos N° 1, ‘de 

hy ee ey eee eS 








Ajos chilenos 

Ajos italianos 

Arroz del Ecuador, largo 

Arroz chileno 

Bacalao de Noruega Superior .. 

Chicharos enteros norteameri- 
canos . 

Chicharos partidos norteameri- 
eanos.... 

Cebollas amarillas norteamerica- 
ee 

Cebollas de California Austra- 
lian Brown 

Frijoles blancos norteamerica- 
nos, de $6.20 a 

Frijoles blancos chilenos 

Frijoles colorados largos norte- 
americanos, de $ 7: 45-a 


Garbanzos mexicanos 48/50 .... 
Harina de trigo duro de prima- 


Harina de trigo duro de invierno, 
de $11.20a..... eRe ChGdes i 

Harina de trigo duro de invierno 
(clears) 

Harina de trigo blando, de 
$9.20 a 

Harina de trigo blando (Clears). 

Manteca de Primera, a granel ca- 
rros 

Manteca de primera en tercerolas 

Papas blancas norteamericanas. 

DONO 66a 0 00k pres Stn eel 60 


Nota.—E]l aceite y la manteca se regulan 
con arreglo a la cotizacién de la Bolsa de 
Chicago. Los articulos que no aparecen en esta 
lista no tienen precio por el momento. 


Mercado de los Estados Unidos 





CHICAGO, ILLINOIS 


(Diciembre de 1950) 


CROMOBILE 


De la poblacién de Marion, Indiana, situa- 
da en la jurisdiccién de nuestro Consulado Ge- 
neral en Chicago, est4 saliendo carga, en carro 
por entero, conteniendo partes de automévil 
que se van a ensamblar en la ciudad de Mon- 
terrey, con el nombre de Cromobile. El pro- 
dusto ajustado lo distribuird la Automotriz 
Crésley. 

Los fabricantes de Marion no quisieron ha- 
cer piblico el total de automéviles que pueden 
© piensan ensamblar en México. 


RAYON 


La importacién norteamericana de rayén 
ascendié, a principios del mes, a 1.500,000 ki- 
los. En los Gltimos tres meses, el promedio del 
volumen que lleg6 mensualmente a las aduanas 
fue de 5.000,000 de kilogramos que representan 
un 40% de la produccién local. 

Las importaciones, durante la semana que 
acaba de terminar, se recibieron de los siguien- 


Alemania remitié, adem4s, un nuevo fila- 
mento sintético que se conoce con el nombre 
de perlén, muy parecido al nilén norteameri- 
cano, También lo elabora Holanda. 

México, que ha sido importador de rayén 
de Estados Unidos, probablemente pueda be- 
neficiarse si adquiere el producto directa- 
mente. 


SISAL 


Llegan noticias de Europa, que la prensa 
norteamericana publica, en el sentido de que 
los abastecimientos de sisal, tanto inglés como 
portugués, elaborado en Africa, estan princi- 
piando a escasear y el consumo continga as- 
cendiendo. 

La produccién de Africa Oriental Inglesa 
fue de 14,278 toneladas de libras, durante el 
mes de septiembre Gltimo; esta cifra es menor 
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que la de los rendimientos anteriores en la 
misma época del aifio. 

Los plantios en Haiti y Brasil no estan en 
condiciones de llenar nuevos pedidos. La de- 
manda de la fibra proveniente de estas nacio- 
nes esté latente, pero sélo se obtiene fibra mez- 
clada de las clases 3-5-7. 

El cuadro de los precios de la fibra en Nue- 
va York el 17 de noviembre, cymprende los 
siguientes renglones : 

Fibra Centavos de délar 
por libra 
Henequén mexicano, clase A. 

Entrega en Nueva York 

Entrega en Nueva Orleans... 
Henequén cubano............. 


15.25 
15.00 


16.00 


18.30 

18.15 

18.15 

17.90 

Brasil: 
A eR er eee 
Maduro 3-5-7 ...........00+ 
. Africa Oriental Inglesa : 


19.00 
19.25 


22.37 
22.12 
22.00 
21.75 


El eupatorio vulgar, canabina o céfiamo 
sin peinar (hemp), fibra dura que tiene gran 
demanda y que compite con el henequén, se 
cotizaba, con las mismas bases mencionadas, 
en los precios siguientes: 


Fibra 


No de Davao 


El abacd, producto filipino que surte prin- 
cipalmente las necesidades del mercado nor- 
teamericano, no ha reingresado completamente 
a dicho mercado, desde que los japoneses y fili- 
pinos destruyeron los plantios y las mfquinas 
descortizadoras. Para substituirlo se planté 
en Costa Rica, Haiti, Panam&é y Guatemala. 
La fibra del primer pais ya est4 concurriendo 
al mercado, y se cotiza, el tipo Claro, a 27.50 
centavos de délar por libra. 


Otras fibras se cotizan asi: 
Fibra 


Pochote de Java 
SE 6 4 decree heeskosecaudes 


Yute crudo de Chitagong 
Dacca Tossa 2 y 3 
Dacca Tossa 4 


WHISKEY 


Los importadores de whiskey en Norteamé- 
rica han estado colocando pedidos en Inglate- 
rra de fuertes cantidades, a fin de tener alma- 
cenado un volumen que les permita llenar las 
necesidades en easo de guerra. 

A pesar de que Inglaterra remite solamen- 
te 4.7% del whiskey que consumen los Estados 
Unidos, es para ella el renglén productor de 
délares mas importante: el poreentaje indica- 
do asciende a unos 15 millones de litros con 
un valor de 40 millones de délares. El consu- 
mo interno local de whiskey se calcula, para el 
afio en curso, en 700 millones de litros, sin 
comprender otras bebidas como ron, cerveza, 
ginebra y otras. 

Las regiones consumidoras del producto in- 
giés estan localizadas en cuatro centros: WAsh- 
ington, D. C., Chicago, Nueva York y ciadades 
ealifornianas como San Francisco, Los Ange- 
les y San Diego. 

El gobierno inglés esté fomentando la pro- 
duccién de whiskey para la exportaci6n: en el 
curso del afio actual permitié la utilizacién de 
granos y maltas en cantidades suficientes para 
destilar 120 millones de galones. Otra medida 
encaminada a la exportaci6n es la gestién que 
estan Ilevando a cabo los delegados ingleses, 
en las conferencias tarifarias en Torquay, pa- 
ra negociar la rebaja de los impuestos que fija 
la tarifa norteamericana. En Washington los 
agentes ingleses gestionan, ante el Congresv, 
la aprobacién de un proyecto de ley que tiende 
a disminuir los impuestos que paga el whis- 
key escocés por la venta al menudeo. Los isle- 
fios, por su parte, hablan de que van a mejorar 
el precio del whiskey, rebajando algunos cen- 
tavos por litro. 

El whiskey escocés est4 hecho de una mezcla 
de malta de whiskey de cebada (35%), para 
dar el sabor, y whiskies de otros cereales, que 
se afiejan de 4 a 10 afios en barriles que con- 
tenian jerez. La cebada que se usa se mete en 
secadores en los que se quema carbén de tur- 
ba, especie de tierra betunosa, donde recibe un 
sabor especial. Antes de la mezcla los whis- 
kies de malta de cebada se almacenan de 4 a 
5 afios y los de otros cereales de 8 a 10. Ac- 
tualmente se usan otros métodos sintéticos, 
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en los que, con algunas substancias qnimicas, 
se afiejan los whiskies en tres o cuatro dias. 

Nuestro pais puede ver, por los datos an- 
teriores, que los ingleses utilizan varios me- 
dios para incrementar el consumo de bebidas 


alcohélieas en Estados Unidos y que en caso 
de guerra existiré una fuerte demanda no s6- 
lo de whiskey, sino también de tequila y espe- 
cialmente de alcohol o de las materias primas 
que entran en su elaboracién. 


EL PASO, TEXAS 


(Noviembre de 1950) 


COMERCIO CON MEXICO 


Productos Kilos 


EXPorRTACIONES Y REEXPORTACIONES A M&XICO 


Aceite vegetal 
NOs ao a docunsp see seaware 


Carros para minas 

Cera mineral 

RIN Lites sig 040 0 0b eheeeneee 
Cobre mineral 

Empaquetadura 

PIs i vccccccbsdagaceany 
Gas butano 

Gasolina . . 

Grasa vegetal 

Gréa.. 

Leche ... 

Ligas de fierro 

MK 2 EG whe as bc ccs pntweds das 
Maqguinaria . . 

Ns oo Vieks én iv chawsad ever 
Materiales 


DS hs ctices is o¥4da's beer 
Negro de humo 

Nitrato .. 

ERE r rey ore ee: 
Partes para maquinaria......... 
Petréleo ... 

Planchuelas .. . 

Potasio . 


159,260 
167,410 

92,200 
196,760 

19,260 
582,130 
508,060 


IMPORTACIONES Y CABOTAJE PROCEDENTES 
bE México 


Canastas. ... 
Cemento... 


Harina... 
Laminas ... 
Maderas . 
Maiz ... 
Manganeso 
Mobiliario . 
Moleajetes . . 
Molduras . . 


Platano 
Salvado 


674,110 
72,300 
7,000 
88,730 


Comparando las cifras anteriores con las 
de los tiltimos meses, se podr& apreciar que la 
importaci6n de minerales mexicanos sigue dis- 
minuyendo, con el consiguiente aumento en 
las exportaciones a México. Asimismo sigue 
descendiendo la importacién de plitano me- 
xicano. 





TOMO VI 


INFORMACION CONSULAR 


NUM, 2 





PELICULAS CINEMATOGRAFICAS 


Las peliculas exhibidas en el Cine “Colén” 
de esta ciudad, durante el mes de noviembre 
filtimo, fueron las siguientes: Quinto Patio 
(del 1° al 5), Ojos de Juventud (del 6 al 10), 


Rio Escondido (del 6 al 10), Los que volvieron 
y La Novia del Mar (11 y 12), Sin Ti (del 13 
al 15), Dicen que soy Mujeriego (del 20 al 24), 
El Mago (del 25 al 26) y El Rey del Barrio 
(del 27 al 29). 


AUMENTO DE LA PRODUCCION PETROLERA 


la Gltima semana del mes de octubre, aumenté 
la produccién petrolera en el Estado de Okla- 
homa considerablemente, asi como en algu- 
nos otros Estados. En el Estado de Oklahoma 
en ese periodo se obtuvo un aumento de 11,500 
barriles, que elevé el total de la produccién a 
487,300 barriles diarios. Otros Estados que 
mostraron aumento fueron los de Nebraska 
(1,300), California (4,100), Luisiana (920) y 
Kentucky (900), conforme a la siguiente ta- 
bla comparativa de produccién diaria: 


Estado 

Alabama .......... 
Arkansas ......,... 
California . . 
Pre 
Estados del Este.... 
Florida 


REN. 0 owhb 00-66 

Indiana . a 

NN isk g am ives 

Kentucky . 

Luisiana 

Michigan . . 

Misisipi . . 

PAGO, . cieicie diane 

Nebraska .......... 

Nuevo México 

2.570,725 

3,800 

165,000 


89,055 
89,055 


Wyoming 
Canada 





5.788,165 


AVISO A RELOJEROS Y JOYEROS 


La revista de relojeros “Neue Uhrmacherzeitung”, de Ulm-Donau, Alemania, ha comunicado a nues- 
tro Consulado General en Frankfurt-an-Main que dispone de direcciones de fabricantes de relojes y joyeria, 
que desean ponerse en contacto con firmas mexicanas del mismo ramo. Los interesados pueden comunicarse 
directamente con dicha revista, o por medio de nuestro mencionade Consulado General. 





ACTIVIDADES 
CONSULARES 


EN ESTA SECCION SE PUBLICAN DISTINTAS FASES DE LA LABOR DESARROLLADA 


EN EL EXxTRANJERO POR Los ConsuLADOS DE M 


EXICO 


LA TERCERA ZONA LIBRE DE COMERCIO 
INTERNACIONAL EN LOS ESTADOS UNIDOS 


Por la Srta. Canciller Mantra Pascat, del Consulado de México en esa ciudad. 


El puerto de San Francisco tuvo la suerte 
de ser elegido como asiento de la Tercera Zo- 
na Libre de Comercio Internacional, de las 
seis establecidas en los-Estados Unidos: fue 
la primera zona a la que se concedié dicho pri- 
vilegio federal en la.Costa Oeste de la Unién 
Norteamericana, en el muelle nimero 45. 

La Tercera Zona Libre consta, en la actua- 
lidad, de dos largos cobertizos para trénsito, 
y de cierta 4rea abierta, con facilidades para 
el anclaje de dos barcos; pero ya se han ele- 
vado solicitudes al Departamento de Comer- 
cio Exterior, en Washington, para que se le 
adicionen otros dos cobertizos de transito y 
una 4rea abierta adyacente, para contar asi con 
un espacio adicional para el anclaje de otros 
dos barcos, y un espacio adicional de 252,000 
pies cuadrados para almacenaje. 

La definicién de una zona libre, tomada de 
un folleto publicado en Washington, D. C., por 
el Departamento de Comercio Norteamerica- 
no, en 1938, titulado “Reglamento para las 
Zonas Libres”, dice: 

“Una Zona es una drea aislada y perfecta- 
mente vigilada por determinada oficina fede- 
ral, que opera como utilidad ptblica por una 
corporacién, en o adyacente a un puerto de 
entrada, sin poblaci6n residente, equipada con 
las facilidades necesarias para carga y descar- 
ga, para el almacenamiento de mercaderias y 
para su reembarque por tierra y agua; una 
area dentro de la cual los articulos puedan 
-ser traidos, almacenados y sujetos a ciertas 
operaciones especiales de manipulacién. Si los 
articulos deben ser reembarcados para puntos 
extranjeros, salen de la zona libre sin pagar 
derechos y sin la intervencién de los oficiales 
de la Aduana, excepto en determinadas condi- 
ciones. Tales productos no pueden, por supues- 
to, salir de la Zona Libre para uso o consumo 
doméstico sin el completo cumplimiento de las 
leyes aduanales en vigor. Los productos no 
pueden ser manufacturados o exhibirse én tal 
frea. El 4rea esta sujeta, por igual que las 
regiones contiguas, a las leyes sobre Sanidad 


Pablica, inspeccién de barcos, servicio postal 
y de inmigracién, y a la vigilancia de las de- 
pendencias federales que tienen jurisdiccién 
en los puertos de entrada, incluyendo las 
aduanas en un grado de extensién limitado.” 

Los primeros reglamentos aduanales de 
importacién en los Estados Unidos eran tan 
rigidos, que restringian la importacién de mnu- 
chos articulos. A través de los afios, sin em- 
bargo, varias tarifas han ofrecido cierta flexi- 
bilidad a los importadores y, finalmente, en 
1934, la ley que se describe a continuacién 
ofrecié una medida mds generosa, siendo sus 
principales puntos los siguientes: 


1) El Departamento de Comercio Exterior 
esté facultado para conceder autorizaciones 
a corporaciones reconocidas, para establecer, 
mantener y operar zonas internacionales en 
los Estados Unidos. 


2) En cada puerto de entrada ser4 permi- 
tida cuando menos una zona, previo estudio 
cuidadoso, para llenar una necesidad definida 
en la economia. Las corporaciones ptblicas 
son preferidas. 


3) La entrada, tanto de productos extran- 
jeros como de los nacionales, est4 permitida 
en la zona de comercio internacional, libre de 
restricciones aduanales, a menos de que los 
articulos hayan sido prohibidos por ley ex- 
presa. 


4) Puede permitirse la ejecucién de ciertas 
manipulaciones, tales como el cambio de ar- 
ticulos a diferentes empaques 0 vasijas; su re- 
embarque y distribucién por calidades, espe- 
cies y tipos; mezcla de la mercancia del pais 
con la extranjera, para su posterior reexpor- 
tacién o importacién dentro del territorio 
aduanero, 


5) La manufactura o exhibicién de articu- 
jos dentro de la zona est4 prohibida. Sin em- 
bargo, pueden ser exhibidos a los compradores 
de buena fe, para su examen y comparacién, 
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quedando prohibido el uso de mostradores, vi- 
trinas, ete. 


6) En todo tiempo, la Zona estar bajo la 
proteccién de los oficiales de las aduanas. Los 
permisionarios de la zona pueden, con autori- 
zacién del Departamento de Comercio Exte- 
rior, permitir a otras personas u organizacio- 
nes hacer las construcciones indispensables 
para satisfacer sus necesidades, 


7) Las zonas deben operar como utilidad 
pablica, a un precio o tasa sujeto a la aproba- 
cién de] Consejo de Zonas Libres de Comercio 
Exterior, los que deben ser claros y equitativos. 


8) El costo adicional de sostenimiento, por 
los servicios de aduana requeridos por la zo- 


na, debe ser pagado por los permisionarios de 
la misma zona. 


9) El 4rea residencial, dentro de los limi- 
tes de la zona, estari limitada Gnicamente a 
los oficiales o agentes federales, estatales o 
municipales, y solamente cuando sea conside- 
rado necesario por el Consejo. 


SERVICIOS UTILES 


A continuacién se listan los servicios que 
prestan mayores ventajas para el comercio, 
tanto de importacién como de exportacién, en 
las Zonas Libres, en contraste con los servicios 
andlogos que ofrecen los almacenes de depé- 
sito bajo la intervencién aduanal: 


1) Los articulos importados, sujetos a pa- 
go de impuestos, pueden ser desembarcados y 
almacenados en la zona sin costo ni formali- 
dades aduanales. La entrada de mercancia a 
almacenes piblicos de depésito esté sujeta 
a constante vigilancia, y requiere el depésito 
de una garantia dos veces mayor que el valor 
de los impuestos aduanales. 


2) Tanto la mercancia extranjera como la 
nacional, de cada descripcién, que legalmente 
pueda entrar al pais, puede entrar también a 
la zona libre, Esta prerrogativa incluye tanto 
a los articulos exentos de derechos aduanales 
como a los gravados con dichos derechos. So- 
lamente mercancia sujeta a pago de derechos 
puede entrar a los almacenes de depésito. 


3) Los articulos, en la zona, pueden ser 
almacenados, transformados, reempacados, 
empacados en conjunto, clasificados, seleccio- 
nados, mezclados con otras mercancias extran- 
jeras o, de otra manera, manejados sin la in- 
tervencién aduanal; estos articulos pueden, 
entonces, entrar al 4rea aduanal, para el cum- 
plimiento de los requisitos aduanales o su re- 
exportacién. Las manipulaciones permitidas 
en los almacenes de depésito deben ejecutarse 
bajo la constante vigilancia de un oficial de 
la aduana, y los gastos que se originen debe- 
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ran ser cubiertos por el propietario de los ar- 
ticulos. 


4) La mercancia que se retire de la zona, 
para su reexportacién o su entrada a territo- 
rio aduanal, puede venir en sus empaques ori- 
ginales, o reempacada, a gusto del propietario; 
en tanto que ninguna mercancia puede ser re- 
tirada de los almacenes de depésito en una 
cantidad menor que un fardo, tonel, caja u 
otro bulto, y asi toda la mercancia seré reti- 
rada en sus empaques originales, en los cuales 
fueron importados, a menos que el Recauda- 
dor estime necesario e] reempaque, para la se- 
guridad o conservacién de la mercancia. Es 
sobresaliente la flexibilidad de la zona con res- 
pecto a reempacar, reempaquetar y otras con- 
cesiones relacionadas con las mercancias. 


5) Los articulos importados a través de 
las zonas libres son valorados y liquidados al 
tiempo de su entrada al 4rea de las aduanas, 
m&s bien que al tiempo de su entrada en la 
rona, lo que significa que el peso, estado y cla- 
sificacién, de acuerdo con la tarifa, se deter- 
minan al tiempo de su ingreso al 4rea adua- 
nal (a solicitud de los importadores, puede 
hacerse la liquidacién de los derechos cuando 
la mercancia es recibida en la Zona). La liqui- 
dacién de los derechos por mercancias recibi- 
das en territorio aduanal, procedentes de los 
almacenes de depésito, se hace al tiempo de 
que las mismas mercancias entren en los al- 
macenes de depésito, tasindolas conforme a 
sus condiciones, cantidad y peso. 


6) Relativamente no hay restricciones pa- 
ra el movimiento de mercancia, tanto dentro 
como fuera de la Zona. Por ejemplo, la mer- 
cancia importada (ya sea libre de derechos o 
sujeta a ellos) y la doméstica pueden ser cam- 
biadas del 4rea de la aduana al 4rea de la zo- 
na, mezcladas alli con otras semejantes, y de- 
vueltas posteriormente al 4rea aduanal, libres 
de derechos, una vez satisfechos los requisitos 
establecidos para tales transacciones. Dichos 
movimientos de mercancias, dentro y fuera de 
los almacenes de depésito, no estén permitidos. 


7) La mercancia puede ser almacenada sin 
limite de tiempo, en la Zona Libre de Comercio 
Internacional; mientras que la ley sefiala el 
limite de tres afios para el almacenamiento 
de mercancia en los almacenes de depésito. 


8) Los articulos pueden ser marcados en 
la Zona, sin incurrir en el 10% adicional de 
derechos, sefialado por la Seccién 304 del De- 
creto de la Tarifa Aduanal; los articulos que 
no pueden ser marcados en un almacén de de- 
posito pueden entrar y ser marcados en una 
zona de comercio internacional, y entonces 
entrar al territorio aduanal. En caso de no 
existir zona libre, tales articulos deben ser re- 
exportados. 
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9) Lag mercancias que entran a los Esta- 
dos Unidos bajo cuota pueden entrar y ser al- 
macenadas en la zona internacional, aun cuan- 
do los periodos de pago hayan fenecido. Los 
articulos libres de cuota no pueden ser guar- 
dados en los almacenes de depésito. 


10) Se permite a los importadores la ven- 
ta de su mereancia en subasta piblica, dentro 
de la Zona Libre de Comercio Internacional. 


MANUFACTURA Y EXHIBICION 
EN LA ZONA INTERNACIONAL 


A partir del mes de junio de 1950, la 
manufactura de articulos ha sido permitida 
en la Zona Libre de Comercio Internacional, 
con excepcién del tabaco, preductos de creme- 
ria, licores, explosivos, aceites vegetales, etc. 
De otra manera, los materiales extranjeros 
pueden ser convertidos en articulos de comer- 
cio por trabajadores locales; materias primas 
nacionales pueden ser combinadas con extran- 
jeras, para la produccién de articulos, ya sea 
para su consumo interior o exterior. 


Otra oportunidad que la ley permite en las 
Zonas Libres es la exhibicién de mercancia: 
los lotes individuales de pequefios comercian- 
tes pueden ser exhibidos por sus propietarios 
a sus presuntos compradores. 

En lugar de las restricciones implantadas 
en un principio, el comerciante puede ahora 
(previo los arregios necesarios) establecer su 
“euarto de exhibicién” y usar mostradores, en 
los cuales pueda exponer su mercaderia a los 
presuntos compradores. Este método puede 
compararse al usado por mucho tiempo por 
los agentes vendedores, quienes establecen en 
un hotel un “euarto de muestras”, donde invi- 
tan a los compradores a inspeccionar toda su 
linea de articulos. El “Cuarto de Muestras” 
de la Zona Internacional ofrece un espacio ili- 
mitado para la exhibicién de articulos de toda 
clase, tales como maquinaria, tapetes, auto- 
moéviles, muebles para oficina y hogar, etc. 

Al igual que otras operaciones dentro de 
la zona, las relativas a manufactura y exhibi- 
cién no estén sujetas a depésito o limite de 
tiempo, impuestos, etc. 
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Legislacién Nacional 





DISPOSICIONES QUE INTERESAN AL COMERCIO EXTERIOR, 
PUBLICADAS EN EL “DIARIO OFICIAL” DE LA FEDERACION, 
DURANTE EL MES DE ENERO DE 1951 


(Nam. 2).- 
fija la equivalencia de lat 


Soe, numero 306-138-137, que 
de los di paises con 
el peso mexicano, durante el presente mes. 





Jueves 4 . alten +o que modifica la Tarifa del 
Impuesto General Importacién 


Sébado 6 (Nam. 5).—Fe de erratas a la Ley de Impuestes 
je Migracién. 

Fe de erratas del Decreto que stele & anttetn Sr. & 

Impvuesto sobre Explotacién Forestal, 


Martes 23 (Nim. yma: = que age = a la lista de 
precios oficia! 22 impuesto del 15% ad-vale- 
can Senne Oe pent By yg ae Bony 

ae aagarpehataing ace yy Os datagrid 


to General de I[mportacién, en Seccién Segunda 
del namero correspondiente dia 4 del presente. 


Lunes (Ném. 18).—Circular que modifica 
de im 


los precios 
oficiales *, — articulos portacién 


para el cobro del 





ita, correspondiente al 30 de diciembre qotaine 


A a ~~ 20 (Ném. 17). a — 301-111-1-7, da 


la de 
un “nuevo medicamento que Salubridad eonhdess libre de im- 
puestos. 





Jueves 18 (Nam. 15).—Deereso que dispone que 
mises de importacién a que se refiere el articule 2° del 30 de 
diciem' Gitimo, que reformé la Tarifa del Impuesto General 
de Importacién, se otorgaran per la Secretaria de Economia. 


Sébado 27 (Ném. cyry que modifica le lista de 
precios oficiales para el cobro de! del 15% ad-valé 





(Ném. 24).—Decreto que establece los casos 
excepeién para £ cobro del 15°% ad-valérem sobre los A. A. 
de ex ue el mismo especifica. 


Ls = 31 (Ném. 26).—Cireular que a ie. loa 
sobre los productos de exportacién que la m 


“de al ere Ap tyne Ah we Em 
ae sigan 


Legislacién Extranjera 





ACUERDO COMERCIAL DEL BRASIL CON CHECOESLOVAQUIA 


cuerdo Comercial Brasil-Checoeslovaquia 
afio, por intereambio de notas entre 
f de ambos paises, abarca un pe- 
cual se automatica- 








salvo one) formal en contrario, 
exclusivamente a! con- 


se destinaran > 
i teeastormesiée industrial dentro del pale 


ediot ‘ idea 


En de los navios de bandera brasile- 
fia deberan dar preferencia al transporte de mercancias inclui- 
das en el acuerdo. 





MERCANCIAS BRASILER AS 


El grupo Fog las materias primas constituyé el 84% del va- 
lor total de las mercancias que el Brasil debe suministrar, y 
contiene la siguiente distribucion : 


Valor en délares 
norteamericanos 


Preducte 


Cueros vacunos curtidos ©o secos, 
becerro 


Algodén en rama 
ae aceitiferos (de babacé) 
Negro de humo en hojas 


exeluidos los de 


Preducte 





Les p en al- 
mendras (USS 1.600,000) y nate en grano ‘ss 600,000). Co- 
mo ufacturas se sefialan los ti cafei- 
na | 5,000) y teobromina (USS 5,000). 


Por lo tanto, se mn las preferencias del comercio an- 
Seer sere = 
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Nueve categorias de productos constituyen el grupo de las 
materias primas: 

Valor en délares 
Preduacte norteamericanos 


Aluminio en laminas o placas 
Se Gh SRS pam tenew 4 le eee & 


términos generales, el cuadro es el 
rra, siendo de sefialar apenas que las importaciones brasi- 
de hierro y acero se resumieron en “aceros especiales” 














Las 
parse en la siguiente forma: 





Maquinaria, aparatos utensil agricolas 
> 
Maquinaria, souaeeey utensilios para industrias es- 
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Viene de la cubterta posterior 


ESTADOS UNIDOS DE NORTEAMERICA 
Washington, D. C.*—Consulados Generales: Chi- 
cago, Ill., 201 North Wells St., Suite 842; El Paso 
Tex., 910 East S. Antonio St.; Los Angeles, Cal 
Pan American Bldg., 2¢ piso, 253 South Broad- 
way; Nueva York, N. Y., Sixty Wall Tower 
Bidg.. 70 Pine St.; San Antonio, Tex., “Casa de 
México”, 518 West Houston St.—Consulados 
de Carrera: Albuquerque, N. M., 1316 W. Central 
Ave.; Alpine, Tex., 514A W. Main St., P. O 
Box 1048; Amarillo, Tex., 322-323 Blackburn 
Bldg., P. O. Box 1083, Austin, Tex., 300 W. 19th 
St Jrownsville, Tex., 200-207 Edificio Paname- 
ricano; Caléxico, Ca 307 Ave. Sherman (Ap 
Postal 648, Baja California, México); Cleve- 
land, Ohio, Public Square Bldg., Suite 507; Cor- 
pus Christi, Tex., 819 Jones Bldg., Chaparral and 
Peoples Sts.; Dallas, Tex. 1002-1004 Fidelity 
Bidg., 1000 Main St.; Del Rio, Tex.. Del Rio 
Furniture Store, Desp. 5-7-8, 536 South Main 
St.; Denver, Col., 406-412 Mercantile Bldg., 15th 
and Arapahoe Sts.; Detroit, Mich., 10160-1017 Fox 
Theatre Bidg., 3211 Woodwar Av.: Douglas, Ariz 
Brophy Bldg. Desp. 4; Eagle Pass, Tex., 455 
Main Street; Fort Worth, Tex., W. T. Waggoner 
Bldg, Room 902; Fresno, Cal., 212-213 Mason 
Blig., 1044 Fulton St.; Galveston, Tex., 220-203 
Galveston Cotton Exchange and Board of Trade 
Bidg.: Harlingen, Tex.. 403 W. Harrison St 
Houston, Tex.. 935-936 Mellic Esperson Bldg 
815 Walker Street Kansas City Mo. 706 
Waltower Bldg, E. 9th Walnut St Laredo 
lex. P.O. Box 659, 1612 Farragut St.;: McAllen 
Tex., 230-231 Masser Bldg., 22% Main St, P. O 
30x 38: Memphis, Tenn., Room 601-603 Mer- 
chants & Manufacturers Bldg. 198 So. Main St 
Naco, Ariz., Edif. Staples Pack, Desp. 205-206 
80 Michael St.: Nogales, Ariz., Edif. La Villa 
de Paris, 101 Morley Ave.; Nueva Orleans, La., 
534-535 Whitney Bank Bldg., St. Charles & Graves 
Sts.; Oklahoma City, Okla. 301 Locai Bldg. & 
Loan Association; Filadelfia (Philadelphia), Pa 
2511 PS.F. Bldg. 12 South 12th St.; Fénix 
(Phoenix), Ariz., Winters Bldg., 39 West Adams 
St.. Suite 113: Portland, Ore., 815 Dekum Bldg. 
519 SW. 3rd. Street; Sacramento 14, Cal., 1906 
Capitol Ave.; St. Louis, Mo., Suite 601-002 Mo 
Pacific Bldg, 1218 Olive St Saint Paul | 
Minn., Commerce Bldg., Room 405, 8 East Fourth 
St.: Salt Lake City, Utah, Pacific National Life 
Bldg., Of. Ne 300; San Bernardino, Cal., Mapes 
Bldg., Suite 2021, 392 Court St.; San Diego 
Ca OO} Bank of America Bldg; San Fran- 
cisco, Cal., 315-320 Sheldon Bidg., 461 Mar- 
ket St Tucson, Ariz., 553 South Stone Ave 
P. O. Box 2049.—Consulados Honoraru ; 
ton, Mass., 67 Milk St.; Buffalo, N. ¥ 
709 Erie County Bank Bldg.; Miami, Fla 
Congress Bldg., lil N. E. 2nd Ave.; Mobile 
domicilio conocido; Norfolk, Va., 404 Western 
Union Bldg.: Pittsburgo, Pa. 301 Investment 
Bldg., 239 Forth Ave Providence 3. R. 1., 208 
Turks Head Bldg., 42 Westminster St.; San Juan 
Puerto Rico. Calle Cruz 250, Apdo. 494; Sta. Bar- 
bara, Cal., 241 S. Marcos Bidg.: Tampa, Fla 
P. O. Box 1498 


FILIPINAS.—Con 


Azcarraga 2057 


FINLANDIA —C 
kaelsgatan | 


FRANCIA Y UNION FRANCESA.—FRANCIA 
Consulado General: Paris, 9 Rue de Longchamp 
Consulado Honorarto: Marsella, 52 Rue St- 
Savournin 


Honorario 
Box 665 


ulado 
P.O 


Manila, calle 


Helsinki, Mi- 


onsulado Honorario 


ARGELIA.—Cor 
Carnot 
GRAN BRETANA Y COMUNIDAD BRITANICA 

DE NACIONES —REINO UNIDO—Consulado 

General: Londres (S. W. 1.), 48 Montrose Place 
Consulados Honoraru Birmingham 

St.; Cardiff, 106 Bates St.; H Is4 
Ave 

DEPENDENCIAS BRITANICAS 

Baja jurisdiccién del (¢ 

Nueva York, E. LU. A 

63 Regent St 


Trintpap, B. W. |.—Consulado Honorario 
Espafiia (Port of Spain), 27 Henry St 

CANADA.—Ottawa*.—Consulado General 
Quebec 
‘a: Toronto, Ont 
Vancouver, B. ¢ 
270—Cor 
seph St 

CFEILAN—C. 


ulado Honorario: Argel, 19 Boulevard 


66 Prade 


Victoria 


BERMUDAS 


msulado 


ISLAS 
General en 


Puerto 


Montreal 
506 Castle Bldg —Consulados de Carre- 
Room 2, W. Adelaide Street 
103 West Hastings St, Of.219- 
tlado Honorant Quebec, 311 St. Jo 
nsulado Honorarto 
York St. Fort, P. O. Box 260 
UNION DE SUDAFRICA.—Consulado 
Ciudad de| Cabo (Capetown), 15 
P. O. Box 1061 
GUATEMALA—Consulado General: G 
Avenida | Norte —< 
domicilio conocido 
Consulado 
lencia 3) 
Int. de 
niente 7 
HAITI.—Puerto Principe* 
HOLANDA Y POSESIONES 
va* —Consulado Ilonorarto 
CuRAZAO, GUAYANA HOLANDESA 
rio: Willemstad, domici 
HONDURAS —Teguciga!lpa* —Consulado Hlonera- 
rio: Puerto Cortés, domicilio conocido: San 
iro Sula (Agencia Consular), 98 Avenida 20 
11 ALIA—Roma* General 
Consulado Turin 
LIBANO Seirut* 
MONACO (Principado de) —<« 
Monaco 
NICARAGUA. —Managua* —Consulad / 
Corinto, Casa César Delgadillo & Co 
NORUEGA 
PANAMA 
con, Zona de! Canal (4 
Consulado Honorario 
9038 
PARAGUAY 
PERL Lima* 


POLONIA 


PORTUGAI Lisboa * 
Elbas, Calle del Conde de 
I| B-l, Ap. Postal 15; 
D. Henrique 39; Punta 
Miguel, y Villa-do-Porto, Isla de Sta 
Islas Azores, domicilios conocidos 

REPUBLICA DOMINICANA —Ciudad Tr 

SUECIA.—Consulado de Carrera: Estocolmo* 

SUIZA.—Berna*.—Con Honorario: Ginebra. | 
Rue d'Italie 

UNION DE REPUBLICAS SOCIALISTAS SOVIE- 
TICAS.—Moscou* 

URUGUAY —Consulado Honorarto 
Av. 18 de Julio 1333 (Palacio Diaz) 


Colombo 194s 


Honorario 
Adderley St 


iatemaia, 6# 
msulado de Carrera’ Ayutia 
Malacatan. Av. Central 84 

Honorarios: Mazatenango, |Indepen- 
Puerto Barrios, Casa Dupplex, | - 
Centroamérica; Retalhuleu, 44 Calle Po- 


HOLANDA 
Amsterdam 


La Ha- 


Consulado 


no conocido 


Hlonora 


Pe- 


Consulado 


Genova 
Honorario 


msulado H 
Belgique 


norario 
Boulevard 


Oslo* 


Panama*.—Consulado de Carr An 


7), P. O. Box 21 
Colon, Ave. del Prente 
Asuncion* 


\ ITSsON i* 

Consulados Honvrarios 
Cantanhede Num 
Oporto, Rua Infante 
Delgada, Isla de San 
Maria 


ulado 


Montevideo 
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ARGENTINA —E mbajada 
Arrovo 820 
AUSTRIA—Legacion: Viena (1) 
merce Building, Braunerstrasse | 
BELGICA.—Legacton: Bruselas, 2!3 Avénue Moliére. 
BOLIVIA.—Embajada: La Paz, Ave. Arce 8ol 
BRASIL.—Embajada: Rio de Janeiro, Avenida Ruy 
Barbosa 830 
CANADA 
Street 
COLOMBIA. — Embayada 
num. 7-53. 
COSTA RICA—Embajada: S 
Avenida 3. 
CUBA.—Embajada: La Habana 
0600, esquina A. Vedado 
CHECOESLOVAQUIA 
tezké Namesti 6 
CHILE.—Embajada: Santiago de 
715, 79 piso, Depto. 704 
CHINA.—Embajada: Shanghai, 133 Yuen Ming Yuen 
Road, 8th floor 
DINAMARCA.—Legacion: Copenhague 
fodsgade 2 (Copenhague, kK) 
ECUADOR .—Embajada: Quito 
lles 9 de Octubre y Robles 
EL SALVADOR.—Enmtbajada: San 
Franklin D. Roosevelt 33 
ESTADOS UNIDOS DE AMERICA—Embajada 
Washington, D. C., 2829 loth Street, N. W 
FRANCIA —Embajada: Paris, l6e., 9 Rue de Long 
champ. 
GUATEMALA—E mbajada 
da Norte nim. | 
HAIT|.—Embajada 
Postal 46 
HOLANDA 
num. 47 
HONDURAS.—Embajada 
num. 16 
INGLATERRA 
Square. S. W 


Buenos Ajres. Calle 


General Com- 


~Embajada: Ottawa, Ontario, 11 Metcalfe 


Bogota. Avenida 70-A 


José, Calles 13/15, 


Calle Linea num 
Lega 7on 


Praga, Mail- 


Chile, Agustinas 


Jens Ko- 
“Villa Praga’, Ca 


Salvador, Av 


Guatemala, 0% Aveni- 


Puerto Principe, Bourdon, Ap 


Legacion: La Haya, Van Lennepweg 


Tegucigalpa 
Embajada 


Londres, 48 Belgrave 


1TALIA—Embajada 
zani 16 

LIBANO.—Legacion: Beirut, Rue de Lyon, 
Arida, Quartier des Arts et Métiers 

NICARAGUA.—Embajada: Managua, Ave. de] Hos- 
pital sobre Banda Occidental, 2% Ave. Suroeste 
entre 4 y 5* Calles Suroeste. 

NORLEGA.—Legactén: Oslo, Fridtjof Nansens Plass 
> 

OFICINA INTERNACIONAI 
nebra. Suiza).—Delegacion 
néve 3-Rive 

ORGANIZACION DE LAS NACIONES UNIDAS 
(ONL). — Delegact6n: Empire State Building, 
Room 6007, 350 Fifth Avenue, Nueva York lI, 
N A 

ORGANIZACION EDUCATIVA, CIENTIFICA \Y 
CULTURAL DE LAS NACIONES UNIDAS 
(UNESCO) —Delegacién: Paris 16e., Maison de 
UNESCO, Bureau 145, 19 Avenue Kleber 

ORGANIZACION DE LOS ESTADOS AMERICA- 
NOS.—Delegaciton: Washington, D. C., 1120 16th 
Street, N. W 

PANAMA —F 
pafa, Apdo 

PARAGUAY 

1904 


Roma, Via Lazaro Spallan- 


Imm 


DEL TRABAIO (Gi- 
Case Postale 266, Geé- 


. &. 


nbajada’ Panama 
Postal 220 


FE mbajada 


Calle 43 v Via Es- 


Asuncién, Av. Mariscal 


Lopez 
PERL E-mbajada: Lima 
POLONIA 
trio de 
POR TUGAI 
28-30) 
REPUBLICA DOMINICANA —Embajada 
Trujillo, Ave 
SUECIA 


Avenida Risso 289 
Legacion Varsov.ia 43 3a- 
Mokotow) 


Filtrowa 


Legacion: Lisboa, Rua de Quelhas 
J 4 Ciudad 
George Washington, sin ndmero. 
Legacion: tstocolmo, Ulrikagatan !1 
SUIZA.—Legacion (Légation du Mexique) 
Bernastrasse 57. 
UNION DE REPUBLICAS SOCIALISTAS SOVIF- 
TICAS.—E mbajada: Moscou, “Hotel Metropole”. 
URUGUAY.—E mbajada: Montevideo, Ellauri 803 
VENEZUELA —Embajada: Caracas, Ave. Los | ibe 
rales, “Quinta Berta”, FE) Paraiso 


Berna, 


DIRECTORIO CONSULAR MEXICANO 


LAS FUNCIONES CONSULARES ESTAN A CARGO DE NUESTRA REPRESENTACION DIPLOMATICA, 


EN LAS CAPITALES MARCADAS CON 


ALEMANIA (Zona Occidental) —Consulado Gene- 
ral; Frankfurt an-Main, An der Hauptwache 8 

ARGENTINA —Buenos Aires*.— 
rio: Rosario, Cérdoba 1530 

ALSTRIA.—Viena.* 


BELGICA —Bruselas*- Consulado General’ Ambe- 
res, 43 Avenue Marie José, Berchem.—Consula- 
dos Honorarios: Bruselas; Lieja 

BOLIVIA —La Paz* 

BRASII Rio de _ laneiro* —Consulados 
rios: Bahia, Ria San Pedro 33; Belén do Para, 
Rua Santo Antonio 7 (Sobrado); Recife (Per- 
nambuco), Ed. Associacao Comercial de Pernam- 
buco, 2° Andar, Salla 11; San Pablo, Ria Ria- 
chuelo 44, 5¢ Andar; Santos, Ria Jorge Tibirica 
” 


onsulado Ilonora- 


R-16 


Honora- 


COLOMBIA Bogota *—Consulados Honorarios 
Barranquilla. Buenaventura y Medellin, domici- 
lios conocidos; Cali, Edif. Degrace, Of. 308, Calle 
9a. num. 3-93; Cartagena, Calle de San Pedro 
Claver 4 


ASTERISCO 


COSTA RICA —San Jose*; ademas, Consulado Ho- 
norario (misma direccién que la Embajada). 
CUBA.—Consulado General: La Habana, Calle 19, 

Num. 156, Vedado.—Consulados Honorarios: 
Cienfuegos, Santa Clara 178; Matanzas, Inde- 
pendencia 144; Santiago de Cuba, Aguilera 13. 
CHECOESLOV AQU1A.—Praga * 
CIILLE.—Santiago * —Consulade 
huano, M. de Rozas 230) 
CHINA.—Shanghai *. 
DINAMARCA —Copenhague * 
ECUADOR —Quito *.—Consulado 
yaquil, Paiacio de 
piso Av. Olmedo y 
EGIPTO.—Consulado Honorario 
>esostris 
EL SALVADOR.—San Sal vador*.—Consulado Hono- 
rario: La Union Centro, frente a la 
Oficina de Telégrafos 


Honorarto: Talca- 


Honorarto: Gua- 
a Camara de Comercio, 2¢ 
Chimborazo 


Alejandria, 18 Rue 


Sarrio de 


Sigue en la parte interior) 





Impreso en los 


Talleres Graficos de la Nacién 








